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Przedmowa

Gltéwny Urzad Statystyczny w 2011 r. wprowadzit badanie majace na celu analize zjawiska przedsigbiorczosci,
ajego wyniki sg prezentowane w corocznych opracowaniach statystycznych. Badanie umozliwia obserwacje
procesu powstawania, rozwoju i likwidacji przedsiebiorstw oraz dostarcza informacji o osigganych przez
nie wynikach ekonomicznych na réznych etapach ich funkcjonowania.

Przekazujemy Panstwu publikacje, w ktdrej zaprezentowane zostaty wybrane wskazniki przedsiebiorczosci
dlalat2013-2017.

W publikacji zostaly przedstawione wybrane zmienne z zakresu demografii przedsiebiorstw dla zbioro-
wosci podmiotéw aktywnych, nowopowstatych i zlikwidowanych, dotyczace wszystkich przedsiebiorstw
niefinansowych niezaleznie od liczby pracujacych i prowadzonej ewidencji ksiegowe;j.

W celu bardziej szczegdtowej analizy zjawiska przedsiebiorczosci, sposréd przedsiebiorstw niefinansowych
o liczbie pracujacych 10 i wiecej oséb prowadzacych ksiegi rachunkowe wyodrebniono piec typéw pod-
miotédw w zaleznosci od tempa wzrostu lub spadku mierzonego wartoscia przychodéw netto ze sprzedazy
produktow, towaréw i materiatéw, tj. przedsiebiorstwa szybkiego wzrostu, wzrostowe, stabilne, schytkowe
i szybkiego spadku. Ponadto, w ramach powyzszych pieciu zbiorowosci wyszczegélniono przedsiebiorstwa
prowadzace dziatalnos$¢ w zakresie technologii informacyjnych i komunikacji (ICT) oraz przedsiebiorstwa
eksportujace. Dla tak wyodrebnionych zbiorowosci zaprezentowano wybrane informacje na temat eko-
nomicznych efektéw ich dziatalnosci, w tym przychoddw, kosztow, wynikéw finansowych, wartosci brutto
srodkow trwatych, inwestycji, pracujacych i wynagrodzen. Dodatkowo, pokazano wskazniki poziomu
kosztéw, ptynnosci finansowej | stopnia oraz rentownosci obrotu brutto.

Pragniemy zacheci¢ Panstwa do korzystania z petnego zakresu danych udostepnionych na stronie interne-
towej (http://stat.gov.pl/publikacje) w postaci elektronicznych tablic, stanowigcych zatacznik do niniejszej
publikacji.

Bedziemy zobowiazani za wszelkie uwagi i sugestie dotyczace tematyki i struktury opracowania, co po-
zwoli na wzbogacenie zawartosci i lepsze dostosowanie kolejnych edycji publikacji do potrzeb odbiorcéw.

Zastepca Dyrektora Prezes
Departamentu Przesiebiorstw Gtéwnego Urzedu Statystycznego
Aneta Platek dr Dominik Rozkrut

Warszawa, czerwiec 2019r.



Preface

Statistics Poland introduced in 2011 a study in order to observe entrepreneurship which results are presented
in the annual statistical reports. The survey allows to observe the creation, development and liquidation of
enterprises and provide information about economical results achieved at different stages of their activity.

We would like to present publication containing information on selected entrepreneurship indicators in
2013-2017.

In the publication there are presented selected variables in the field of business demography concerning
active, newly-born, and liquidated entities for all of non-financial enterprises, irrespective of the number
of persons employed and kind of accounting records kept.

For more detailed analysis of entrepreneurship phenomenon, from non-financial enterprises keeping
accounting books and employing 10 or more people were extracted five types of entities according to
increase or decrease rate measured by value of net revenues from sale of products, goods and materials,
i.e. high-growth enterprises, growth enterprises, stable enterprises, declining enterprises and rapidly dec-
lining enterprises. Furthermore enterprises conducting activity in area of information and communication
technology (ICT) and exporting enterprises were specified in the framework of the above five entities. For
extracted populations, selected information on the economic effects of their activities, including revenu-
es, costs, financial results, gross value of fixed assets, investments, employment, wages and salaries were
presented. Additionally cost level indicator, first degree financial liquidity indicator and gross turnover
profitability indicator were presented.

We would like to encourage you to use the full range of data available on the website (http://stat.gov.pl/
publikacje) in the form of electronic tables, constituting an attachment to this publication.

We will be obliged for all comments and suggestions concerning the subject and structure of the publi-
cation, which will allow us to enrich the content and better adapt the subsequent editions to the needs
of the Readers.

Deputy Director President
of Enterprises Department Statistics Poland
(HQCO\-:L E /Z’M
Aneta Ptatek dr Dominik Rozkrut

Warsaw, June 2019
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Objasnienia znakéw umownych

Symbols

Skroty

Symbol Opis

Symbol Description

Kreska (=) zjawisko nie wystapito
magnitude zero

Kropka () zupetny brak informacji albo brak informacji wiarygodnych
data not available or not retiable

Znak X wypetnienie pozycji jest niemozliwe lub niecelowe
not applicable

Znak # dane nie moga by¢ opublikowane ze wzgledu na konieczno$¢ zachowania
tajemnicy statystycznej w rozumieniu ustawy o statystyce publicznej
data may not be published due to the necessity of maintaining statistical con-
fidentiality in accordance with the Law on Official Statistics

W tym” oznacza, ze nie podaje sie wszystkich sktadnikéw sumy

,Of which” indicates that not all elements of the sum are given

Abbreviations

Skrot Znaczenie

Abbreviation Meaning

tys. tysiac

thousand thousand

min milion

million million

mid miliard

bn billion

zt zloty

PLN zloty

PKD Polska Klasyfikacja Dziatalnosci
Polish Classification of Activity

NACE Statistical classification of economic activities in the European Community






Synteza

Wykres 1.

W pierwszej czesci publikacji zaprezentowano mierniki przedsiebiorczosci oparte o liczbe przedsiebiorstw
nowych i zlikwidowanych w odniesieniu do zbiorowosci przedsiebiorstw niefinansowych wyznaczonej
zgodnie z metodologia europejskiej statystyki demografii przedsiebiorstw, tj. obejmujacej przedsiebiorstwa
niefinansowe niezaleznie od liczby pracujacych i rodzaju prowadzonej ewidencji ksiegowej.

Analizujac te zbiorowos¢ zaobserwowano, ze udziat nowych podmiotéw wsrdd jednostek aktywnych
w badanych latach przewyzszat odsetek przedsiebiorstw koriczacych dziatalnos¢.

Wskaznik powstania i likwidacji przedsiebiorstw w latach 2013-2017

12,0 12,2 12,1

10,2

Wskaznik:
powstania

[ likwidadii

2013 2014 2015 2016 2017

W latach 2013-2017 najwyzszy wskaznik powstania przedsiebiorstw zanotowano w 2014 r.: 13% (w po-
zostatych latach stanowit on co najmniej 12%). Wskaznik likwidacji w latach 2013-2015 systematycznie
zmniejszat sie do 9% w 2015 r. (wobec 11% w 2013 1.).

Wskaznik zmiany liczby przedsiebiorstw w 2013 r. wyniost 10%, w kolejnych latach wzrastat odpowiednio
do 23% w 2014 r. i 38% w 2015 r. Wskaznik zmiany liczby pracujgcych rowniez wzrastat w analizowanych
latach, ale tylko w 2013 r. i 2014 r. przewyzszat wskaznik zmiany liczby przedsiebiorstw, a w 2015 r. byt
nizszy o 7 punktéw procentowych i wyniost 31%.

W drugiej czesci publikacji przedstawiono informacje dotyczace pieciu typow jednostek wyodrebnionych
w zaleznosci od tempa zmian przychodéw ze zbiorowosci przedsiebiorstw aktywnych 10+ (tj. podmiotéw
o liczbie pracujacych 10 i wiecej oséb, prowadzacych ksiegi rachunkowe i sporzadzajacych roczng ankiete
przedsiebiorstw). Zaobserwowano, ze przedsiebiorstwa szybkiego wzrostu i wzrostowe przewazaty nad
jednostkami schytkowymi i szybkiego spadku we wszystkich latach 2013-2017, zaréwno w zakresie liczby
przedsiebiorstw jak i przychodéw.
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Wykres 2.

Liczba przedsiebiorstw objetych badaniem przedsiebiorczosci w latach 2013-2017

Przedsiebiorstwa szybkiego wzrostu
15883
15141
Przedsiebiorstwa wzrostowe
Przedsiebiorstwa stabilne
Przedsiebiorstwa schytkowe
Przedsiebiorstwa szybkiego spadku
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W zbiorowosci obejmowanej badaniem przedsiebiorczosci (tj. tacznie pie¢ typdw przedsiebiorstw), naj-
wyzszy odsetek stanowity jednostki zaliczane do przedsiebiorstw wzrostowych, ktére stanowity w latach
2013-2017 od 35% do 42% catej populacji. Udziat przychodéw wypracowanych przez te podmioty wynosit
w kolejnych latach od 40% do 53% przychodéw badanej zbiorowosci. Przedsiebiorstwa szybkiego wzrostu
stanowity w analizowanym okresie od 9% do 11% badanej zbiorowosci, a ich udziat w przychodach wahat
sie od 11% do 14%.

Przedsiebiorstwa stabilne, za ktére uznano podmioty uzyskujace w kolejnych latach kazdego trzyletniego
okresu zblizone wartosci przychoddw, stanowity w analizowanym okresie od 26% do 28% badanej zbio-
rowosci, a ich udziat w przychodach wynosit od 21% do 30%.

Dwie pozostate zbiorowosci obejmowaty podmioty, w ktérych uzyskiwane w kolejnych trzech latach
przychody zmniejszaty sie. W analizowanym okresie przedsiebiorstwa schytkowe stanowity od 18% do 25%
catej zbiorowosci objetej badaniem, a ich udziat w przychodach ksztattowat sie od 9% do 21%. Odsetek
przedsiebiorstw, w ktérych tempo spadku przychodéw byto najwyzsze wynidst od 4% do 5%, a ich udziat
w przychodach - od 1% do 2%.

Analizujac zbiorowos¢ przedsiebiorstw objetych badaniem przedsiebiorczosci zaobserwowano, ze
w latach 2013-2017 odsetek jednostek zaliczonych do podmiotéw szybkiego wzrostu i wzrostowych byt naj-
wyzszy w 2017 r. (52%). W przypadku podmiotéw, w ktérych zmniejszata sie wartos¢ przychodéw,
tj. przedsiebiorstw schytkowych i szybkiego spadku, ich udziat w analizowanym okresie byt najwyzszy
w2014 . (29%).



Executive summary

Chart 1.

The first part of the publication presents entrepreneurship measures based on the number of newly-born
and liquidated enterprises in relation to the population of non-financial enterprises determined according
to the methodology of European business demography statistics, i.e. including non-financial enterprises
regardless of the number of persons employed and kind of accounting records kept.

By analysing this population, it was noted that the share of newly established enterprises among active
entities in the surveyed years exceeded the percentage of enterprises ending their activity.

Enterprise birth and liquidation rate in 2013-2017
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In 2013-2017 the highest birth rate was observed in 2014: 13% (in the remaining years it was at least 12%).
The liquidation rate in 2013-2015 systematically decreased to 9% in 2015 (against 11% in 2013).

The rate of change in the number of enterprises in 2013 amounted 10%, in the following years it increased
accordingly to 23% in 2014 and 38% in 2015. The rate of change in the number of persons employed also
increased in the analysed years, but only in 2013 and 2014 was higher than the rate of change in the number
of enterprises and in 2015 by 7 percentage points lower and amounted 31%.

In second part of publication were presented informations related to five types of entities which were
extracted on the basis of pace of revenue change from population of active enterprises 10+ (entities with
10 or more persons employed, keeping accounting books and fill in the SP report). It was observed that
the high-growth and growth enterprises predominate over declining and rapidly declining enterprises in
all analysis periods 2013-2017, both in range of number of enterprises and revenues.
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Chart 2.

Number of enterprises covered by the entrepreneurship survey in 2013-2017
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In the whole population covered by the entrepreneurship survey, the highest percentage was constituted
by the enterprises classified to the group of growth enterprises, which constituted in 2013-2017 from 35%
to 42% of the whole population of entities covered by the survey. The share of revenues earned by these
entities amounted from 40% to 53% of revenues of the panel population. The high-growth enterprises
constituted in the analysed period from 9% to 11% of the surveyed population of enterprises and their
share in revenues fluctuated from 11% to 14%.

The stable enterprises (the entities achieving in the subsequent years of each three-year period similar
values of revenues) constituted in the analyzed period from 26% to 28% of the studied population and
their share in revenues constituted from 21% to 30%.

The other two populations included entities where the value of obtained revenues in subsequent three
years of the survey decreased. In the analyzed period the declining enterprises constituted from 18% to
25% of the whole population covered by the survey and their share in revenues reached the level from 9%
t0 21%.The percentage of enterprises in which the pace of decrease in revenues was the highest amounted
from 4% to 5% and their share in revenues — from 1% to 2%.

Studying the population of entities covered by the survey, it was observed that in 2013-2017 the share
of entities classified into of entities with revenues growth was the highest in 2017 (52%). For entities, in
which the value of revenues decreased i.e. of declining and rapidly declining enterprises, their share in the
studied period was the highest in 2014 (29%).
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Wskazniki dotyczace zbiorowosci przedsiebiorstw nowopowstatych
i zlikwidowanych wyznaczonych zgodnie z europejska statystyka
demografii przedsiebiorstw

Rates about the population newly-born enterprises and liquidated
designated according to the European statistics of business demography

PRZEDSIEBIORSTWO AKTYWNE to przedsiebiorstwo, ktére w trakcie roku referencyjnego wykazywato
obroty lub zatrudnienie (definicja zgodna z europejska metodologia demografii przedsiebiorstw).
PRZEDSIEBIORSTWO NOWOPOWSTALE (tzw.,narodziny”) to przedsiebiorstwo, ktére powstato poprzez
stworzenie kombinacji czynnikéw produkgji z zastrzezeniem, ze zadne inne przedsiebiorstwo nie byto
w ten proces zaangazowane. Do przedsiebiorstw nowopowstatych nie zalicza sie jednostek powstatych
w wyniku potaczenia, podziatu, oddzielenia, restrukturyzacji, zmiany formy prawnej lub zmiany rodzaju
dziatalnosci. Przedsiebiorstwo, ktére wznowito dziatalnos¢ przed uptywem 2 lat od jej zawieszenia takze
nie jest zaliczane do przedsiebiorstw nowopowstatych (definicja zgodna z europejska metodologia
demografii przedsiebiorstw).

PRZEDSIEBIORSTWO ZLIKWIDOWANE (tzw. ,$Smierci”) to przedsiebiorstwo, ktérego kombinacja czyn-
nikéw produkgji ulegta rozwiazaniu z zastrzezeniem, ze zadne inne przedsiebiorstwo nie byto w ten
proces zaangazowane. Do przedsiebiorstw zlikwidowanych nie zalicza sie jednostek zlikwidowanych
w wyniku pofaczenia, podziatu, przejecia, restrukturyzacji, zmiany formy prawnej lub zmiany rodzaju
dziatalnosci. Przedsiebiorstwo, ktére wznowito dziatalnos¢ w ciggu 2 lat od jej zawieszenia takze nie jest
zaliczane do przedsiebiorstw zlikwidowanych (definicja zgodna z europejska metodologia demografii
przedsiebiorstw).

WSKAZNIK POWSTANIA PRZEDSIEBIORSTW to relacja liczby przedsiebiorstw nowopowstatych do liczby
przedsiebiorstw aktywnych.

WSKAZNIK LIKWIDACJI PRZEDSIEBIORSTW to relacja liczby przedsiebiorstw zlikwidowanych do liczby
przedsiebiorstw aktywnych.

Wskazniki prezentowane w rozdziale 1 wyliczone zostaty dla przedsiebiorstw niefinansowych aktyw-
nych, nowopowstatych i zlikwidowanych, przy czym zbiorowosci te wyznaczono zgodnie z metodologia
europejskiego badania demografii przedsiebiorstw i obejmuja one wszystkie klasy wielkosci (facznie
z mikroprzedsiebiorstwami) oraz jednostki prowadzace wszystkie rodzaje ewidencji ksiegowej. Analizy
wskaznikéw dokonano w przekrojach wedtug rodzaju prowadzonej dziatalnosci, tj. PKD 2007 oraz lokali-
zacji, tj. siedziby przedsiebiorstwa.
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Tablica1. Wskaznik powstania i likwidacji przedsiebiorstw w latach 2013-2017
Table 1. Enterprise birth and liquidation rate in 2013-2017

Liczba przedsiebiorstw Wskaznik Wskaznik likwidacji
Number of enterprises powstania przedsiebiorstw
Lata przedsiebiorstw Enterprise
Years nowopowstatych zlikwidowanych' Enterprise birth rate liquidation rate
newly-born (,births”) | liquidated (,deaths”) W% in%
2013 279336 253 364 12,2 1,1
2014 289 067 235707 12,5 10,2
2015 283760 206 314 12,0 8,0
2016 282433 . 12,2
2017 290 704 . 12,1

W latach 2013-2017 wskaznik powstania przedsiebiorstw we wszystkich klasach wielkosci tacznie prze-
kraczat 12%. Najwyzszy odsetek przedsiebiorstw nowych wsréd wszystkich podmiotéw aktywnych
zanotowano w 2014 r. (12,5%).

W analizowanym okresie udziat przedsiebiorstw nowych w zbiorowosci przedsiebiorstw aktywnych byt
wiekszy niz udziat przedsiebiorstw konczacych swoja dziatalnos¢. Odsetek przedsiebiorstw zlikwidowanych
zmniejszat sie systematycznie w kolejnych latach do 9% w roku 2015.

Wykres 3. Wskaznik zmiany liczby przedsiebiorstw oraz wskaznik zmiany liczby pracujacych
w latach 2013-2015

Chart 3. Rate of change in the number of enterprises and rate of change in the number of persons employed

in 2013-2015
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Przewage liczby nowych przedsiebiorstw nad zlikwidowanymi potwierdza wskaznik zmiany liczby przed-
siebiorstw, ktory systematycznie wzrastat osiggajac wartosci: 10% w 2013 r,, 23% w 2014 r.i38% w 2015 .
Zanotowano réwniez wynikowy wzrost liczby pracujacych — wskaznik zmiany liczby pracujgcych w 2015r.
osiagnat najwyzsza wartos¢ 31% wobec 14% w roku 2013. W 2015 r. wskaznik zmiany liczby pracujacych
byt nizszy o 7 punktéw procentowych od wskaznika zmiany liczby przedsiebiorstw.

' Likwidacja przedsiebiorstw zgodnie z metodologig demografii przedsiebiorstw musi by¢ potwierdzona po dwdéch latach, dlatego dane dla tej
grupy jednostek obejmuja tylko lata 2013-2015.
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Wskaznik powstania i likwidacji w latach 2013-2017 wedtug sekcji PKD
Enterprise birth and liquidation rate in 2013-2017 by NACE sections
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1 Danedlalat2016, 2017 nie sg dostepne, poniewaz zgodnie z metodologig badania likwidacja musi by¢ potwierdzona po 2 latach.
1 Datafor2016 and 2017 are not available, because according to the methodology of the survey, the liquidation must be confirmed after
2years.

Wedtug rodzaju prowadzonej dziatalnosci najwyzszy wskaznik powstania przedsiebiorstw w analizowa-
nym okresie zanotowano w sekcjach informacja i komunikacja (wskaznik wahat sie od 16% do 17%) oraz
w budownictwie (wzrastat od 14% w 2013 r. do 17% w 2017 r. ). W budownictwie byt takze najwiekszy
wskaznik likwidacji przedsiebiorstw — osiagnat on wartos¢ 14% w roku 2013, cho¢ w 2015 r. spadt do
poziomu 11%. W analizowanych latach najnizszy wskaznik likwidacji (na poziomie 7%- 8%) zanotowano
w sekgji dziatalnos¢ profesjonalna, naukowa i techniczna.
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Wykres 5.

Chart 5.

Wskaznik zmiany liczby przedsiebiorstw oraz wskaznik zmiany liczby pracujacych

w latach 2013-2015 w wybranych sekcjach PKD

Rate of change in the number of enterprises and rate of change in the number of persons employed
in 2013-2015 in selected NACE sections
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Ze wzgledu na rodzaj prowadzonej dziatalnosci podobne zaleznosci zaobserwowano w przypadku wskaz-
nika zmiany liczby przedsiebiorstw, ktéry osiagnat najwyzsza wartos¢ w sekcjach informacja i komunikacja
oraz dziatalnos¢ profesjonalna, naukowa i techniczna (gdzie zanotowano najnizszy wskaznik likwidacji).
Najwiekszy przyrost wskaznika zmiany liczby pracujacych zanotowano w tych samych dwoch sekcjach,
dla ktorych wysoki byt wskaznik zmiany liczby przedsiebiorstw.

Analizujac kierunki zmian obu wskaznikéw (tj. wskaznika zmiany liczby przedsigbiorstw oraz wskaznika
zmiany liczby pracujacych) zaobserwowano, ze w przemysle, handlu; naprawie pojazdéw samochodo-
wych oraz transporcie i gospodarce magazynowej — mimo ujemnej wartosci wskaznika zmiany liczby
przedsiebiorstw — wskaznik zmiany liczby pracujacych osiaggnat dodatnig wartosé: 11% w przemysle
(w2013 r.), 2% w handlu; naprawie pojazdéw samochodowych (w2013 r.i2014 r.) oraz 10% w transporcie
i gospodarce magazynowej (w 2014 r.).
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Wykres 6. Wskaznik zmiany liczby przedsiebiorstw w latach 2013-2015 wedtug wojewédztw

Chart 6.

Rate of change in the number of enterprises in 2013-2015 by voivodships
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Zanotowano réznice we wskazniku zmiany liczby przedsiebiorstw w zaleznosci od wojewddztwa, w ktérym
przedsiebiorstwo miato siedzibe. Omawiany wskaznik w latach 2013-2015 byt najwyzszy w wojewédztwie
matopolskim, pomorskim i mazowieckim w 2015 r. i wyniost 46-48%. Najnizsza wartos¢ wskaznika na
poziomie 1%-2% zaobserwowano w 2013 r. w wojewddztwach: $laskim i zachodniopomorskim. Wskazniki
we wszystkich trzech analizowanych latach byty wyzsze niz srednia dla kraju w pieciu wojewddztwach:
matopolskim, mazowieckim, podkarpackim, pomorskim i wielkopolskim. Nizsze wskazniki we wszystkich
trzech badanych latach zanotowano w siedmiu wojewddztwach: kujawsko-pomorskim, lubuskim, t6dzkim,
$laskim, Swietokrzyskim, warminsko-mazurskim i zachodniopomorskim.
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Wykres 7. Wskaznik zmiany liczby pracujacych w latach 2013-2015 wedlug wojewodztw
Chart7.  Rate of change in the number of persons employed in 2013-2015 by voivodships
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W latach 2013-2015 wskaznik zmiany liczby pracujacych byt nizszy od sredniej krajowej w wojewddztwach:
kujawsko-pomorskim, tédzkim, slaskim, swietokrzyskim i zachodniopomorskim. We wszystkich analizo-
wanych trzech latach wskazniki zmiany liczby pracujacych uksztattowaly sie powyzej sredniej krajowej
w wojewddztwach: mazowieckim, podkarpackim i pomorskim. Najwyzsza warto$¢ wskaznika zmiany liczby
pracujacych zaobserwowano dla wojewddztwa lubuskiego w 2015 r. (46%), najnizszg dla wojewodztwa
Swietokrzyskiego i zachodniopomorskiego (6% w 2013 r.).
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Tablica2. Wskazniki liczby przedsiebiorstw aktywnych, nowopowstatych i zlikwidowanych
na 1000 ludnosci w latach 2013-2017
Table 2. Rates of enterprises active, newly-born and liquidated per 1000 population in 2013-2017

Lata
Years

2013
2014
2015
2016
2017

Wskaznik liczby aktywnych
przedsiebiorstw

Rate of active enterprises

59,3
60,0
61,3
60,4
62,8

Wskaznik liczby nowopow-
statych przedsiebiorstw

Rate of newly-born
enterprises
na 1000 ludnosci
per 1000 population

73
7,5
74
7,3
7,6

Wskaznik liczby zlikwido-
wanych przedsiebiorstw

Rate of liquidated
enterprises

6,6
6,1
54

Wskaznik liczby przedsiebiorstw aktywnych na 1000 ludnosci zwiekszyt sie z 59 w 2013 r.do 63 w 2017 r.
Omawiany wskaznik dla przedsiebiorstw nowopowstatych utrzymywat sie w badanym okresie na poziomie
7 podmiotéw. Wskaznik przedsiebiorstw zlikwidowanych na 1000 ludnosci zmniejszat sie w latach
2013-2015 i na koniec analizowanego okresu wyniost 5 podmiotéw zlikwidowanych na 1000 ludnosci.
W 2017 r.liczba przedsiebiorstw nowopowstatych na 1000 ludnosci byta wyzsza od sredniej krajowej w woje-
wodztwach: dolnoslaskim, matopolskim, mazowieckim, pomorskim, wielkopolskim i zachodniopomorskim.
Wartos$¢ tego wskaznika nie przekraczajaca sredniej krajowej w 2017 r. zanotowano w wojewddztwach:
kujawsko-pomorskim, lubelskim, lubuskim, t6édzkim, opolskim, podkarpackim, podlaskim, $laskim, swie-
tokrzyskim i warminsko-mazurskim.
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Przedsiebiorstwa objete badaniem przedsiebiorczosci

na tle przedsiebiorstw niefinansowych prowadzacych

ksiegi rachunkowe, o liczbie pracujacych 10 i wiecej osob
Enterprises covered by the entrepreneurship study in comparison
non-financial enterprises keeping accounting books with number
of persons employed to 10 and more

W zaleznosci od Sredniorocznego tempa przyrostu lub spadku uzyskiwanych przychodéw netto ze
sprzedazy produktéw, towaréw i materiatéw, wydzielono piec typdw przedsiebiorstw: szybkiego wzro-
stu, wzrostowych, stabilnych, schytkowych i szybkiego spadku. W publikacji pie¢ typéw przedsiebiorstw
facznie zostato okreslone jako PRZEDSIEBIORSTWA OBJETE BADANIEM.

PRZEDSIEBIORSTWA SZYBKIEGO WZROSTU to jednostki, w ktérych (zgodnie z metodologia miedzy-
narodowa wypracowana w ramach EIP — Entrepreneurship Indicators Programme), taczne tempo
wzrostu przychoddéw w trzyletnim okresie wynosito 72,8% i wiecej (co oznacza $rednioroczny wzrost
przychoddéw o 20% i wiecej).

PRZEDSIEBIORSTWA WZROSTOWE to jednostki, ktérych tempo wzrostu przychoddw w ciaggu trzech
analizowanych lat wynosito 10,0% i wiecej, nie przekraczajac 72,8%.

PRZEDSIEBIORSTWA STABILNE to jednostki uzyskujace w analizowanym trzyletnim okresie zblizone
wartosci przychodoéw (tj. w ostatnim roku ich wartos¢ przekraczata 90,0%, ale nie byta wyzsza niz 110,0%
wartosci uzyskanej na poczatku).

PRZEDSIEBIORSTWA SCHY£KOWE to jednostki, dla ktérych przychody uzyskane w ostatnim roku analizo-
wanego okresu wynosity powyzej 51,2%, ale nie wiecej niz 90,0% przychoddéw uzyskanych na poczatku.
PRZEDSIEBIORSTWA SZYBKIEGO SPADKU to jednostki charakteryzujace sie spadkiem przychodéw do
poziomu 51,2% i mniej przychodéw uzyskanych na poczatku rozpatrywanego trzyletniego okresu.
PRZYCHODY OGOLEM (PRZYCHODY Z CALOKSZTALTU DZIALALNOSCI) obejmuja przychody netto
ze sprzedazy produktéw, towaréw i materiatéw, pozostate przychody operacyjne oraz przychody
finansowe.

KOSZTY OGOLEM (KOSZTY UZYSKANIA PRZYCHODOW Z CALOKSZTALTU DZIALALNOSCI) obejmuija kosz-
ty sprzedanych produktéw, towaréw i materiatéw, pozostate koszty operacyjne oraz koszty finansowe.
PRZYCHODY NETTO ZE SPRZEDAZY PRODUKTOW, TOWAROW | MATERIALOW to przychody netto
ze sprzedazy w kraju i na eksport wytworzonych przez jednostke produktéw (wyrobéw gotowych,
potfabrykatéw oraz ustug), a takze opakowan, wyposazenia i ustug obcych, jezeli sa one fakturowane
odbiorcom tacznie z produktami; oraz przychody netto ze sprzedazy towaréw i materiatéw, tj. nabyte
w celu odsprzedazy w stanie nieprzetworzonym rzeczowe aktywa obrotowe oraz produkty wytworzone
przez jednostke, jesli sprzedawane sa one w sieci wiasnych sklepéw obok towaréw obcej produkgji,
jak rowniez kwoty nalezne za sprzedane towary i materiaty, niezaleznie od tego, czy zostaty zaptacone.
WYNIK FINANSOWY BRUTTO oblicza sie jako réznice przychodéw ogétem i kosztéw ogédtem — w przy-
padku nadwyzki kosztéw ogétem nad przychodami ogétem wynik finansowy zapisuje sie ze znakiem (-).
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Tablica 3.

Table 3.

NAKEADY NA RZECZOWE AKTYWA TRWALE to naktady inwestycyjne oraz wydatki na zakup uzywanych
$rodkoéw trwatych.

PRACUJACY - do pracujacych zalicza sie osoby zatrudnione na podstawie stosunku pracy, tj. umowy
o prace, powotania, mianowania lub wyboru (tacznie z sezonowymi i zatrudnionymi dorywczo); pra-
codawcow i pracujacych na wiasny rachunek: wtascicieli i wspétwiascicieli (tacznie z pomagajacymi
cztonkami ich rodzin) jednostek prowadzacych dziatalno$¢ gospodarcza (z wytgczeniem wspdlnikéw
spotek, ktdrzy nie pracujg w spdtce) oraz osoby pracujace na wiasny rachunek; agentéw; osoby wyko-

nujace prace naktadczga; cztonkéw spotdzielni produkgji rolniczej.

Zgodnie z zatozeniami przyjetymi we wtérnym badaniu wskaznikéw przedsiebiorczosci z ogélnej zbio-
rowosci przedsiebiorstw niefinansowych prowadzacych ksiegi rachunkowe, w ktérych pracowato 10
i wiecej oséb wyodrebniono pie¢ typéw podmiotdéw w zaleznosci od odnotowanego w okresie trzech
kolejnych lat $redniorocznego wzrostu lub spadku przychodéw netto ze sprzedazy produktéw, towaréw
i materiatéw (wyodrebnione zbiorowosci facznie zostaty okreslone jako przedsiebiorstwa objete badaniem
przedsiebiorczosci).

W 2017 r. przedsiebiorstw objetych badaniem byto 38 059, w tym 3 940 jednostek szybkiego wzrostu,
15 883 wzrostowych, 10 158 stabilnych, 6 649 schytkowych oraz 1 429 szybkiego spadku.

W niniejszym rozdziale dane dla wyodrebnionych pieciu typéw podmiotéw zostaty poréwnane z wynika-
mi osigganymi przez zbiorowo$¢ przedsiebiorstw niefinansowych o liczbie pracujacych 10 i wiecej oséb,
prowadzacych ksiegi rachunkowe tacznie z tymi, ktére ztozyty sprawozdania SP na koniec badanego trzy-
letniego okresu, ale mogty nie dziata¢ w pierwszym lub drugim roku tego trzyletniego okresu (zbiorowos¢
tg okreslono jako przedsiebiorstwa aktywne 10+).

Udziat przedsiebiorstw objetych badaniem w zbiorowosci przedsiebiorstw aktywnych 10+
w latach 2013-2017
Share of surveyed enterprises by population of 10+ active enterprises in 2013-2017

tacznie

rzedsiebior- Al 5e e Przedsiebior-
pstwa ogje;te Sth:,zae;iZﬂEili:r . Przedsiebior- | Przedsiebior- | Przedsiebior- | stwa szybkiego
Lata badaniem wzr);stu 9° stwawzrostowe  stwa stabilne | stwa schytkowe spadku
Years Total surveyed | High-growth Growth Stable Declining Rapidly
enterprises enterprises enterprises declining

of enterprises enterprises enterprises

w% in%
2013 73,0 7,7 26,9 18,7 16,3 34
2014 81,5 7,0 28,2 22,4 20,0 39
2015 75,6 73 27,1 20,3 17,8 3,2
2016 754 7,5 28,4 20,2 159 34
2017 83,4 8,6 34,8 22,3 14,6 3,1

W zbiorowosci przedsiebiorstw aktywnych 10+ jednostki szybkiego wzrostu i wzrostowe (tj. grupa pod-
miotéw, dla ktérej wartos¢ przychodéw netto ze sprzedazy produktéw, towaréw i materiatéw w badanym
trzyletnim okresie wzrastata) przewazaty nad jednostkami schytkowymi i szybkiego spadku. Zaobserwowano,
ze faczny udziat przychoddw podmiotéw szybkiego wzrostu i wzrostowych w przychodach przedsiebiorstw
aktywnych 10+ w latach 2013-2017 wynidst od 47% do 60 przy od 34% do 36% udziale liczby podmiotéw
wzrostowych i szybkiego wzrostu.

Dla podmiotéw stabilnych najwyzszy udziat w zbiorowosci oraz w przychodach przedsiebiorstw aktywnych
10+ odnotowano w roku 2014 i wynidst on odpowiednio: 22% i 28%. Odsetek jednostek tej zbiorowosci
zmniejszat sie do 2016 r. W 2017 r. przedsiebiorstwa stabilne stanowity 22% zbiorowosci podmiotéw ak-
tywnych 10+ i 24% przychodéw ogdtem.
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Liczba pracujacych
Number of persons employed

Naktady na rzeczowe aktywa trwate
Outlays on tangible fixed assets

Wynik finansowy brutto
Gross financial result

Przychody netto ze sprzedazy na eksport
Net revenues from sale for export

Koszty ogétem
Total costs

Przychody ogétem
Total revenues

Liczba przedsiebiorstw
Number of enterprises

High-growth enterprises

Przedsiebiorstwa schytkowe
Declining enterprises

Przedsiebiorstwa szybkiego wzrostu

Przedsiebiorstwa wzrostowe
Growth enterprises

Przedsiebiorstwa szybkiego spadku
Rapidly declining enterprises

I
Tablica4. Udzial przychodéw przedsiebiorstw objetych badaniem w przychodach przedsiebiorstw
aktywnych 10+ w latach 2013-2017
Table 4.  Share revenues of surveyed enterprises by population of 10+ active enterprises in 2013-2017
tacznie
przedsiebior- e Przedsiebior-
stwa objete Przed5|eb!or Przedsiebior- | Przedsiebior- | Przedsiebior- | stwa szybkiego
Lata badaniem stwivii);lz:(l:ego stwa wzrostowe| stwa stabilne | stwa schytkowe spadku
Years Surveyed High- h Growth Stable Declining Rapidly
of enterprises ‘9 grqwt enterprises enterprises enterprises declining
total enterprises enterprises
w% in%
2013 89,7 12,4 47,2 18,5 10,3 13
2014 93,2 10,1 371 27,8 16,8 1,4
2015 91,1 11,0 36,8 23,3 18,7 1,3
2016 90,6 11,9 39,2 21,9 16,3 13
2017 93,0 11,6 47,3 24,3 8,6 11
Dwie wyodrebnione zbiorowosci, w ktérych w badanym trzyletnim okresie wartos¢ uzyskiwanych przez
przedsiebiorstwa przychodéw netto ze sprzedazy zmniejszata sie (przedsiebiorstwa schytkowe i szybkie-
go spadku) facznie stanowity w 2013 r. 20% przedsiebiorstw aktywnych 10+ i odsetek ten zwiekszyt sie
w 2014 r. do 24%. W kolejnych latach odsetek tych jednostek zmniejszat sie (do 18% w roku 2017). Udziat
przychodéw ogétem analizowanych przedsiebiorstw w 2013 r. wyniost blisko 12%, w kolejnych latach
odsetek przychodéw wzrastat osiggajac w 2015 r. 20%, a w 2017 r. zmniejszyt sie do 10%.
Wykres 8.  Udziat podstawowych zmiennych ekonomicznych przedsiebiorstw objetych badaniem
w zbiorowosci przedsiebiorstw aktywnych 10+ w 2017 r.
Chart8.  Share of basic economic variables of surveyed enterprises by population of 10+ active enterprises in 2017

100%

Przedsiebiorstwa stabilne
Stable enterprises

Pozostate

Others

31



PART || CHAPTER 1

Tablica 5.

aktywnych 10+ w latach 2013-2017

Table 5.

Podstawowe zmienne ekonomiczne przedsiebiorstw objetych badaniem na tle przedsiebiorstw

Basic economic variables of surveyed enterprises by population of 10+ active enterprises in 2013-2017

Lata
Years

tacznie
przedsiebiorstwa
objete badaniem
Total surveyed
of enterprises

Przedsiebior-
stwa szybkiego
wzrostu
High-growth
enterprises

Przedsiebior-
stwa wzrostowe
Growth
enterprises

Przedsiebior-
stwa stabilne
Stable
enterprises

Przedsiebior-
stwa schytkowe
Declining
enterprises

Przedsiebior-
stwa szybkiego
spadku
Rapidly
declining
enterprises

2013
2014
2015
2016
2017

2013
2014
2015
2016
2017

2013
2014
2015
2016
2017

2013
2014
2015
2016
2017

2013
2014
2015
2016
2017

89,5
93,0
91,1
90,5
93,0

93,1
95,0
93,6
92,6
93,9

92,8
95,0
90,5
90,8
94,6

87,7
92,4
89,8
85,6
92,2

87,3
91,1
88,3
86,9
91,2

12,3
10,0
10,9
11,8
11,7

Udziat w kosztach ogétem (w %)
Share in total costs (in %)

46,7
36,5
36,2
38,9
47,0

18,5
28,0
23,2
21,9
24,3

10,6
17,0
19,4
16,5

8,8

1,4
1,5
1,4
1,4
1,2

Udziat w przychodach netto ze sprzedazy produktéw, towaréw
i materiatow na eksport (w %)

Share in net revenues from sale of products, goods and materials for export (in %)

16,1
12,0
12,5
13,3
13,6

13,2
11,1
13,3
12,4
10,7

11,9
8,2
9,0
9,5

10,7

12,2
10,2
11,4
11,1
11,5

53,8
39,8
42,7
46,9
50,7

14,8
27,6
21,9
17,9
22,9

7,3
14,8
15,6
13,7

59

Udziat w wyniku finansowym brutto? (w %)
Share in gross financial result (in %)

57,8
49,8
50,8
446
52,9

18,0
23,2
26,3
22,2
25,0

38
10,9
0,1
11,6
5,9

Udziat w naktadach na rzeczowe aktywa trwate (w %)

Share in outlays on tangible fixed assets (in %)

50,5
48,5
41,9
39,6
50,7

17,5
21,7
21,8
239
23,4

6,9
13,1
16,2
11,3

6,5

Udziat w liczbie pracujgcych (w %)
Share in number of persons employed (in %)

40,4
38,8
37,5
39,9
46,9

21,4
21,9
22,1
22,7
22,4

2Ze wzgledu na przyjeta metodologie nie prezentuje sie danych dla wyniku finansowego ze strata.
Due to the adopted methodology, data for the financial result and loss are not presented.
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11,5
18,4
15,7
11,6

8,9

1,1
0,8
09
08
0,7

X X X X X

0,9
0,9
0,9
1,2
0,9

1,8
1,8
1,6
1,6
1,5
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Dla lat 2013-2017 zaprezentowano udziaty przedsiebiorstw szybkiego wzrostu, wzrostowych, stabilnych,
schytkowych i szybkiego spadku w zbiorowosci przedsiebiorstw aktywnych 10+ dla wybranych zmiennych
tj.: liczby przedsiebiorstw, przychoddéw i kosztéw ogdétem, przychoddw netto ze sprzedazy produktéw,
towaréw i materiatéw na eksport, wyniku finansowego brutto, naktadéw na rzeczowe aktywa trwate oraz
liczby pracujacych. Dla zbiorowosci przedsiebiorstw szybkiego wzrostu najwyzsze udziaty dla wszystkich
okreslonych zmiennych odnotowano w 2013 r., ponadto ich udziat w przychodach ogétem byt 1,6-krotnie
wyzszy niz udziat w liczbie przedsiebiorstw aktywnych+, a udziat w przychodach netto ze sprzedazy na
eksport byt 2,1-krotnie wyzszy.

Zjawisko przedsiebiorczosci mozna analizowac¢ rowniez poprzez wskaznik prezentujacy liczbe przedsie-
biorstw aktywnych 10+ w przeliczeniu na 1000 ludnosci — w Polsce i w poszczegdlnych wojewddztwach.
Wskaznik ten dla Polski w 2013 r. wynidst 1,36 i utrzymat sie w kolejnym roku. W 2015 r. odnotowano
zmniejszenie wskaznika do wartosci 1,34 a w 2016 r. wzrost do 1,39. W 2017 r. wskaznik zmniejszyt sie do
wielkosci 1,191 byt najnizszy w catym analizowanym okresie. Nizsza warto$¢ wskaznika (0,94%) odnotowano
w roku 2007. Omawiany wskaznik w 2013 r. byt wyzszy niz $rednia dla Polski w szesciu wojewoédztwach
(dolnoslaskim, matopolskim, mazowieckim, pomorskim, $laskim i wielkopolskim) i w 2017 r. réwniez
w tych samych szesciu wojewddztwach byt wyzszy od sredniej. Najwyzsze wskazniki w 2017 r. zanotowano
w wojewddztwach mazowieckim (1,51) i wielkopolskim (1,39), a najnizsze w lubelskim, swietokrzyskim
i warminsko-mazurskim (po 0,83).

Liczba przedsiebiorstw aktywnych 10+ na 1000 ludnosci wedtug wojewédztw
w latach 2013-2017
Number of active enterprises 10+ per 1000 population by voivodships in 2013-2017

Wyszczegolnienie

e 2013 2014 2015 2016 2017
Polska 1,36 1,36 1,34 1,39 1,19
Dolnoslaskie 1,38 1,37 1,35 1,38 1,20
Kujawsko-pomorskie 1,26 1,24 1,24 1,29 1,11
Lubelskie 0,92 0,95 0,93 0,96 0,83
Lubuskie 1,24 1,23 1,21 1,25 1,09
Loédzkie 1,29 1,29 1,28 1,29 1,11
Matopolskie 1,40 1,40 1,38 1,45 1,24
Mazowieckie 1,77 1,77 1,73 1,80 1,51
Opolskie 1,11 1,12 1,12 1,13 1,00
Podkarpackie 1,11 1,11 1,10 1,11 0,96
Podlaskie 1,03 1,05 1,04 1,07 0,93
Pomorskie 144 1,45 1,40 1,44 1,24
glqskie 1,51 1,51 1,51 1,54 1,32
Swietokrzyskie 0,99 0,98 0,97 0,97 0,83
Warminsko-mazurskie 1,02 1,00 0,99 0,96 0,83
Wielkopolskie 1,54 1,55 1,54 1,61 1,39
Zachodniopomorskie 1,20 1,22 1,21 1,26 1,05
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Analiza przedsiebiorstw objetych badaniem przedsiebiorczosci
Analysis of enterprises covered by the entrepreneurship study

PRZEDSIEBIORSTWA Z PRZEWAZAJACYM UDZIALEM KAPITALU ZAGRANICZNEGO to przedsiebiorstwa,
w ktérych udziat kapitatu zagranicznego w kapitale podstawowym przekracza 50%.

WSKAZNIK POZIOMU KOSZTOW to relacja kosztéw ogétem do przychodéw ogétem.

WSKAZNIK RENTOWNOSCI OBROTU BRUTTO to relacja wyniku finansowego brutto do przychodéw ogétem.
WSKAZNIK PLYNNOSCI FINANSOWEJ | STOPNIA to relacja inwestycji krétkoterminowych do zobowiazan
krotkoterminowych (bez funduszy specjalnych).

Na podstawie danych zgromadzonych w badaniu wskaznikéw przedsiebiorczosci zaobserwowano, ze
liczba wszystkich pieciu zbiorowosci przedsiebiorstw objetych badaniem nieznacznie sie zwigkszyta
w2014 r.z238 194 do 38 745 przedsiebiorstw. W kolejnych latach liczebnos¢ tej zbiorowosci systematycznie
wzrastata do 40 138 przedsiebiorstw w 2016 r. W 2017 r. zbiorowos¢ przedsiebiorstw objetych badaniem
zmniejszyta sie o0 5% do wartosci 38 059, z tego szybkiego wzrostu i wzrostowych byto facznie 19 823,
a schytkowych i szybkiego spadku 8 078, natomiast stabilnych 10 158.

Wykres 9. Przychody ogdétem na 1 przedsiebiorstwo w latach 2013-2017

Chart9. Total revenues per 1 enterprise in 2013-2017

Przedsiebiorstwa szybkiego wzrostu
High-growth enterprises

Przedsiebiorstwa wzrostowe
Growth enterprises

Przedsiebiorstwa stabilne
Stable enterprises

Przedsiebiorstwa schytkowe
Declining enterprises

Przedsiebiorstwa szybkiego spadku E

Rapidly declining enterprises
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W 2017 r. przedsiebiorstwa objete badaniem uzyskaty tacznie przychody ogétem w wysokosci
3108 534 mIn zt. Z tego blisko 13% stanowity przychody ogétem przedsiebiorstw szybkiego wzrostu, 51%
wzrostowych, 26% stabilnych, a 9% i 1% odpowiednio przedsiebiorstw schytkowych i szybkiego spadku.

Przychody ogdétem na 1 podmiot uzyskiwane przez przedsiebiorstwa szybkiego spadku byty ponad 4-krotnie
nizsze niz dla podmiotéw szybkiego wzrostu i 3-krotnie nizsze niz dla jednostek stabilnych.

Wykres 10. Naktady na rzeczowe aktywa trwale na 1 przedsigebiorstwo w latach 2013-2017

Chart 10.  Outlays on tangible fixed assets per 1 enterprise in 2013-2017
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Przedsiebiorstwa stabilne
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Przedsiebiorstwa schytkowe
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Przedsiebiorstwa szybkiego spadku
Rapidly declining enterprises
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Warto$¢ naktadéw poniesionych na rzeczowe aktywa trwate w 2017 r. przez przedsiebiorstwa objete ba-
daniem wyniosta 140 362 min zt. Z tego 12% stanowity naktady przedsiebiorstw szybkiego wzrostu, 55%
wzrostowych, 25% stabilnych, a 7% i 1% odpowiednio przedsiebiorstw schytkowych i szybkiego spadku.

Nakfady na rzeczowe aktywa trwate na 1 podmiot poniesione przez przedsiebiorstwa szybkiego wzrostu
byty 4-krotnie wyzsze w poréwnaniu z naktadami przedsiebiorstw szybkiego spadku.
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Wykres 11.  Wynik finansowy brutto na 1 przedsiebiorstwo w latach 2013-2017
Chart 11.  Gross financial result per 1 enterprise in 2013-2017
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W 2017 r. przedsiebiorstwa objete badaniem uzyskaty tacznie wynik finansowy brutto w wysokosci
161 147 min zt. Z tego 11% stanowit wynik finansowy brutto przedsiebiorstw szybkiego wzrostu, 56%
wzrostowych, 27% stabilnych i 6% przedsiebiorstw schytkowych. Przedsiebiorstwa szybkiego spadku

zanotowaly strate (-1203 min zt).

Wynik finansowy brutto na 1 przedsiebiorstwo uzyskany przez jednostki szybkiego wzrostu byt 3-krotnie
wyzszy w poréwnaniu z wynikiem przedsiebiorstw schytkowych.

Wykres 12.  Struktura przedsiebiorstw objetych badaniem wedtug klas wielkosci w 2017 r.
Chart 12.  Structure of surveyed enterprises by size classes in 2017
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Udziat poszczegolnych pieciu typdw podmiotéw w liczebnosci jednostek objetych badaniem przedsie-
biorczosci byt powigzany z klasg wielkosci przedsiebiorstw i zmieniat sie odwrotnie proporcjonalnie do
wielkos$ci przedsiebiorstwa mierzonego liczba pracujacych.

W 2017 r. podmioty mate (o liczbie pracujacych od 10 do 49 os6b) stanowity 49% przedsiebiorstw szyb-
kiego wzrostu oraz 80% szybkiego spadku, natomiast podmioty duze (o liczbie pracujacych 250 i wiecej)

odpowiednio 12% oraz 3%.

Wykres 13. Odsetek przedsiebiorstw z przewazajacym udziatem kapitatu zagranicznego w badanych
zbiorowosciach w latach 2013-2017
Chart 13.  Share of enterprises with the majority share of foreign capital in the surveyed populations in 2013-2017
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W 2017 r. ze zbiorowosci przedsiebiorstw objetych badaniem wyodrebniono 5 717 podmiotéw z przewa-
zajacym udziatem kapitatu zagranicznego, co stanowito 15% og6tu badanych przedsiebiorstw. Najwigkszy
udziat podmiotéw z przewazajacym udziatem kapitatu zagranicznego zaobserwowano wsréd przedsie-
biorstw szybkiego wzrostu i byt on blisko 2-krotnie wyzszy w poréwnaniu z przedsiebiorstwami stabilnymi,
schytkowymi i szybkiego spadku.
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Wykres 14.  Struktura przedsiebiorstw objetych badaniem wedtug sekcji PKD w 2017 r.
Chart 14.  Structure of surveyed enterprises by NACE sections in 2017
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W populacjach przedsiebiorstw szybkiego wzrostu, wzrostowych, stabilnych, schytkowych i szybkiego
spadku najwyzszy odsetek stanowity podmioty prowadzace dziatalnos¢ przemystowa (odpowiednio:
339%, 38%, 34%, 32% i 27%). Dla przedsiebiorstw wzrostowych, stabilnych i schytkowych znaczacy odse-
tek miaty tez podmioty z sekcji handel; naprawa pojazdéw samochodowych (odpowiednio: 29%, 31%
i 30%). W zbiorowosci przedsiebiorstw szybkiego spadku istotny udziat miaty podmioty z sekcji budow-
nictwo (27%).
Wykres 15.  Struktura przychodéw ogétem dla przedsiebiorstw objetych badaniem wedtug sekcji PKD w 2017 r.
Chart 15.  Structure of total revenues for surveyed enterprises by NACE sections in 2017
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Wykres 16.

Chart 16.

Sposréd przedsiebiorstw, wzrostowych, stabilnych, schytkowych i szybkiego spadku najwiekszy odsetek
przychodéw ogétem wygenerowaty podmioty prowadzace dziatalnos¢ przemystowa (odpowiednio: 47%,
57%, 46% i 41%). W populacji przedsiebiorstw szybkiego wzrostu na jednostki z sekcji handel; naprawa
pojazdéw samochodowych przypadato 40% przychodoéw tej sekgji.

Udziat przychodow netto ze sprzedazy na eksport w przychodach ogétem przedsiebiorstw
objetych badaniem w latach 2013-2017
Share of net revenues from sale for export in total revenues of surveyed enterprises in 2013-2017
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Najwyzszy udziat przychoddéw netto ze sprzedazy produktéw, towaréw i materiatéw na eksport w przy-
chodach ogétem przedsiebiorstw objetych badaniem zaobserwowano dla podmiotéw szybkiego wzrostu
i wzrostowych, ktére stanowity odpowiednio od 24% do 27% i od 23% do 26% w latach 2013-2017. Dla
przedsiebiorstw ICT udziat przychodéw netto ze sprzedazy na eksport w przychodach ogétem ksztattowat
sie od 27% do 33%.
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Wykres 17.  Struktura nakltadow na rzeczowe aktywa trwate dla przedsiebiorstw objetych badaniem wedtug
sekcji PKDw 2017 r.
Chart 17.  Structure of outlays on tangible fixed assets for surveyed enterprises by NACE sections in 2017
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Wartos¢ naktadéw na rzeczowe aktywa trwate poniesionych w 2017 r. przez przedsiebiorstwa objete
badaniem wyniosta 140 362 mln zt. W kazdym z pieciu wyréznionych typow przedsiebiorstw najwiekszy
odsetek stanowity naktady poniesione przez przedsiebiorstwa przemystowe (udziat ten wahat sie od 41%
dla przedsiebiorstw szybkiego wzrostu do 73% dla przedsiebiorstw schytkowych).

Wykres 18. Liczba przedsiebiorstw objetych badaniem w latach 2007-2017
Chart 18.  Number of surveyed enterprises in 2007-2017
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Wykres 19.

Chart 19.

Od poczatku prowadzenia badania przedsiebiorczosci, czyli w latach 2007-2017 liczebnos¢ przedsie-
biorstw objetych badaniem systematycznie wzrastata do 2016 r. (od 30 891 do 40 138). W roku 2017 liczba
podmiotéw zmniejszyta sie do 38 059. Najliczniejsza zbiorowoscia byty przedsiebiorstwa wzrostowe, ktére
stanowity od 35% do 46% badanej populacji, natomiast najmniej liczne byty przedsiebiorstwa szybkiego
spadku, ktérych udziat w populacji wynosit od 3% do 6%.

Wskaznik plynnosci finansowej | stopnia dla przedsiebiorstw objetych badaniem w latach
2007-2017
First degree financial liquidity indicator for surveyed enterprises in 2007-2017
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W latach 2007-2017 wskaznik ptynnosci finansowej | stopnia dla przedsiebiorstw objetych badaniem
wykazywat najwieksza wartos¢ dla zbiorowosci przedsiebiorstw stabilnych i w analizowanych latach ksztat-
towat sie na poziomie od 40% do 53%, natomiast najnizszy wskaznik miaty przedsiebiorstwa szybkiego
wzrostu (od 25% do 40%).
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Wykres 20. Wskaznik rentownosci obrotu brutto dla przedsiebiorstw objetych badaniem w latach 2007-2017
Chart20.  Gross turnover profitability indicator for surveyed enterprises in 2007-2017
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W latach 2007-2017 najbardziej rentownymi sposrdd przedsiebiorstw objetych badaniem byty przedsiebior-
stwa wzrostowe osiggajgce wskaznik od 5% do 6% oraz przedsiebiorstwa szybkiego wzrostu, dla ktérych
wskaznik rentownosci w analizowanych latach wahat sie od 4% do 7%. Ujemny wskaznik rentownosci
wykazywaty przedsiebiorstwa szybkiego spadku funkcjonujace ze strata.

2.1. Przedsiebiorstwa szybkiego wzrostu
2.1. High-growth enterprises

PRZEDSIEBIORSTWA SZYBKIEGO WZROSTU to jednostki, w ktérych (zgodnie z metodologia miedzyna-
rodowa wypracowana w ramach EIP — Entrepreneurship Indicators Programme) tagczne tempo wzrostu
przychoddéw w trzyletnim okresie wynosito 72,8% i wiecej (co oznacza srednioroczny wzrost przycho-
doéw o 20% i wiecej).

WARTOSC BRUTTO SRODKOW TRWALYCH to warto$¢ réwna naktadom poniesionym na ich zakup
lub wytworzenie, bez potragcenia wartosci zuzycia (umorzenia). Wartos¢ brutto srodkéw trwatych nie
obejmuje wartosci gruntéw i prawa wieczystego uzytkowania gruntéw.

INWESTYCJE KROTKOTERMINOWE obejmuja krétkoterminowe (obrotowe) aktywa finansowe, w szcze-
golnosci udziaty i akcje, inne papiery wartosciowe, udzielone pozyczki, inne krétkoterminowe aktywa
finansowe, Srodki pieniezne i inne aktywa pieniezne; oraz inne inwestycje krétkoterminowe.
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Tablica7. Wybrane dane o przedsiebiorstwach szybkiego wzrostu w latach 2013-2017
Table 7. Selected data on high-growth enterprises in 2013-2017
Naktady na
Liczba Przychody ﬁn\glr):;;tvy rzict;owv;e Wskaznik Wskaznik
przedsie- | ogdtem "4 brutto na trwate na rentowno- plynnoéci‘ Wskaznik
biorstw 1 przedsie- dsie- dsie- | SC obrotu | finansowej .
; biorstwo 1| skl 1| [preetekits brutto | stopnia poziomu
Lata szybkiego o biorstwo biorstwo p it kosztow
Years zioet ota Gross Outlays on ross rstdegree | <t level
Number revenues financial tangible turnover ﬁnal_wc_lal indicator
of high- per 1 result per 1 | fixed assets proﬁtablllty .“qlf”dlty
-growth enterprise enterprise per 1 indicator indicator
enterprises enterprise
wminzt in million PLN w% in%
2013 4012 90,3 4,1 39 45 273 95,5
2014 3351 87,9 4,1 35 47 25,0 95,3
2015 3768 90,0 39 4,0 44 33,9 95,3
2016 3985 95,2 4,7 3,7 4,9 30,9 95,1
2017 3940 98,7 46 4,1 47 33,0 95,3
Przedsiebiorstwa szybkiego wzrostu stanowity w badanym okresie od 9% do 11% wszystkich przedsie-
biorstw objetych badaniem przedsiebiorczosci.
Struktura przedsiebiorstw szybkiego wzrostu wedtug klas wielkosci nie zmieniata sie istotnie w analizowa-
nych latach i w 2017 r. wéréd przedsiebiorstw szybkiego wzrostu najwiekszy udziat miaty podmioty mate
(o liczbie pracujacych od 10 do 49 0séb) — 49%, 38% - podmioty srednie (od 50 do 249 oséb) i 12% — duze
(250 wiecej oséb).
W 2017 r. kapitat zagraniczny posiadato 22% wszystkich przedsiebiorstw szybkiego wzrostu.
Wykres 21.  Struktura przedsiebiorstw szybkiego wzrostu wedtug sekcji PKD w 2017 r.
Chart21.  Structure of high-growth enterprises by NACE sections in 2017
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Ze wzgledu na rodzaj prowadzonej dziatalnosci zaobserwowano, ze w 2017 r. 33% przedsiebiorstw szyb-
kiego wzrostu stanowity jednostki przemystowe i 23% podmioty z sekcji handel; naprawa pojazdéw
samochodowych. Wypracowane przez te jednostki przychody ogétem stanowity odpowiednio 35% i 40%
przychodéw przedsiebiorstw szybkiego wzrostu, a poniesione nakfady na rzeczowe aktywa trwate 41%
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i 21%. Odsetek pracujacych we wspomnianych rodzajach dziatalnosci wyniést odpowiednio 35% i 17%
ogo6tu pracujacych w przedsiebiorstwach szybkiego wzrostu.

W 2016 r. podmioty z udziatem kapitatu zagranicznego stanowity 22% wszystkich przedsiebiorstw szyb-
kiego wzrostu.

Wykres 22. Wybrane dane o przedsiebiorstwach szybkiego wzrostu wedtug sekcji PKD w 2017 r.
Chart22.  Selected data of high-growth enterprises by NACE sections in 2017
) ) \ |
Liczba pracujacych 35,1 174 94
Number of persons employed
\ \
Nakfady na rzeczowe aktywa trwate
Outlays on tangible fixed assets A= £2 e

| |

Wynik ﬁnansovs{y brutto 402 23,
Gross financial result

| |
Przychody netto ze sprzedazy na eksport

Net revenues from sale for export 66,2
| | |
Przychody ogétem 345 56 40,0
Total revenues |
Liczba przedsiebiorstw
Number of enterprises 333 23,1
0 20 40 60 80 100%
Przemyst . Budownictwo Handel; naprawa pojazdéw samochodowych
Industry Construction Trade; repair of motor vehicles
Transport i gospodarka magazynowa Pozostata dziatalnos¢
L Transportation and storage L Other activities
Wykres 23.  Struktura przychodéw ogétem przedsiebiorstw szybkiego wzrostu wedtug sekcji PKD w 2017 r.
Chart23.  Structure of total revenues of high-growth enterprises by NACE sections in 2017
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Przychody ogdétem uzyskiwane w latach 2013-2016 przez przedsiebiorstwa szybkiego wzrostu zmieniaty sie
podobnie jak ich liczebnos¢. Natomiast w 2017 r. przy 2% spadku liczby podmiotéw w skali roku, warto$¢
przychodéw wzrosta o 3% i wyniosta 99 min zt na 1 przedsiebiorstwo.

Biorac pod uwage rodzaj prowadzonej dziatalnosci zmiany liczby podmiotéw i osiaganych przez nie
przychodéw w 2017 r. byty zréznicowane. W sekcjach budownictwo oraz handel; naprawa pojazdéw sa-
mochodowych przy odpowiednio 14% i 2% spadku liczby podmiotéw w skali roku, wartos¢ przychodéw
zmniejszyta sie 0 11% i 9%. W transporcie przy 4% wzroscie liczebnosci podmiotéw warto$¢ przychodéw
wzrosta o0 31%. W przemysle przy 4% spadku liczby przedsiebiorstw w skali roku, przychody ogétem
wzrosty o 10%.

Wykres 24.  Struktura przychodéw netto ze sprzedazy na eksport przedsiebiorstw szybkiego wzrostu
wedtug sekcji PKD w 2017 r.
Chart24.  Structure of net revenues from sale for export of high-growth enterprises by NACE sections in 2017
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Przychody netto ze sprzedazy na eksport dla zbiorowosci podmiotéw szybkiego wzrostu w 2017 r. stanowity
27% przychodoéw ogétem osiagnietych przez te podmioty i wynosity 26 min zt na 1 podmiot. Rok wcze-
$niej udziat przychodéw ze sprzedazy na eksport byt nieco nizszy, (25% przychodéw ogdtem), a wartosc
przychodéw na 1 podmiot wyniosta 24 min zt.

Koszty ogétem poniesione przez przedsiebiorstwa szybkiego wzrostu w 2017 r. stanowity 13% kosztéw
wszystkich przedsiebiorstw wiaczonych do wyréznionych pieciu zbiorowosci (przy okoto 10% udziale
liczby tych jednostek). W poréwnaniu z 2016 r. koszty wzrosty o 3% (przy 4% spadku liczby tych jednostek).
W 2017 r. koszty ogdtem w przeliczeniu na 1 podmiot wyniosty 94 min zt. Najwyzsze koszty na 1 podmiot
zanotowaty, podobnie jak w przypadku przychodéw, jednostki handlowe (166 min zt na 1 podmiot), naj-
nizsze — podmioty prowadzace dziatalnos¢ profesjonalna, naukowa i techniczna (42 min zt na 1 podmiot).

46



czes¢ |l RozpzIAL 2

Wykres 25.  Struktura pracujacych w przedsiebiorstwach szybkiego wzrostu wedtug sekcji PKD w 2017 r.
Chart25.  Structure of persons employed in high-growth enterprises by NACE sections in 2017
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W 2017 r.w przedsigbiorstwach szybkiego wzrostu pracowato 13% ogétu 0séb pracujacych w pieciu wyod-
rebnionych zbiorowosciach (podobnie jak przed rokiem).

Wartos¢ brutto srodkéw trwatych posiadanych przez przedsiebiorstwa szybkiego wzrostu w 2017 r. sta-
nowita 6% srodkéw wszystkich badanych przedsiebiorstw pieciu typéw (podobnie jak rok wczesniej).

Wykres 26.  Struktura wyniku finansowego brutto przedsiebiorstw szybkiego wzrostu wedtug sekcji PKD
w2017r.

Chart26.  Structure of gross financial result of high-growth enterprises by NACE sections in 2017
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W 2017 r. wynik finansowy brutto przedsiebiorstw szybkiego wzrostu wynidst 18 317 min zt i stanowit
11% zysku osiagnietego przez przedsiebiorstwa objete badaniem przedsiebiorczosci (przed rokiem 14%).
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Wykres 27.

Chart 27.

Naktady na rzeczowe aktywa trwate i przychody ogétem przedsiebiorstw szybkiego wzrostu
w latach 2007-2017
Outlays on tangible fixed assets and total revenues of high-growth enterprises in 2007-2017
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Przychody ogdétem uzyskane przez przedsiebiorstwa szybkiego wzrostu w 2017 r. stanowity 13% przy-
chodéw wszystkich przedsiebiorstw wiaczonych do badanych pieciu zbiorowosci (przy 10% udziale
w liczebnosci badanej zbiorowosci).

Poniesione przez te podmioty naktady na rzeczowe aktywa trwate stanowity blisko 12% ogé6tu naktadéw
poniesionych przez przedsiebiorstwa objete badaniem (rok wczes$niej 11%) i wyniosty 4 min zt na 1 podmiot.



czes¢ |l RozpzIAL 2

Wykres 28. Wskaznik ptynnosci finansowej | stopnia i wskaznik rentownosci obrotu brutto
dla przedsiebiorstw szybkiego wzrostu w latach 2007-2017
Chart28.  First degree financial liquidity indicator and gross turnover profitability indicator for high-growth
enterprises in 2007-2017
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W 2017 r. wskaznik ptynnosci finansowej | stopnia wynidst 33% (rok wczesniej 31%). Wskaznik rentownosci
obrotu brutto dla zbiorowosci jednostek szybkiego wzrostu w 2017 r. wyniost 5% (utrzymat sie na podob-
nym poziomie co przed rokiem).

Relacja poniesionych przez przedsiebiorstwa szybkiego wzrostu kosztéw do wypracowanych przychodéw
w 2017 r. uksztattowata sie na poziomie 95% (podobnie jak rok wczes$niej). Najkorzystniejszy poziom
wskaznika poziomu kosztéw wykazaty podmioty zwigzane z dziatalnoscig profesjonalng, naukowa i tech-
niczna oraz jednostki z sekcji informacja i komunikacja (po 90%), najgorszy — jednostki z handlu; naprawy
pojazdéw samochodowych oraz transportu i gospodarki magazynowej (97% oraz 96%).
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Mapa 1. Liczba przedsiebiorstw szybkiego wzrostu wedtug sekcji PKD i wojew6dztw w 2017 r.
Map 1. Number of high-growth enterprises by NACE sections and voivodships in 2017
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Mapa 2. Przedsiebiorstwa szybkiego wzrostu wedlug wojewodztw w 2017 r.
Map 2. High-growth enterprises by voivodships in 2017
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W 2017 r. ponad potowa przedsiebiorstw szybkiego wzrostu miata siedzibe na terenie czterech wojewddztw:
mazowieckiego (19% podmiotéw), slaskiego (13%), wielkopolskiego (10%) i matopolskiego (10%). Najmniej
przedsiebiorstw szybkiego wzrostu byto zlokalizowanych w wojewddztwach: lubuskim, opolskim, podla-
skim, swietokrzyskim i warmirisko-mazurskim (po 2% podmiotéw).

Ponad potowa przedsiebiorstw szybkiego wzrostu prowadzaca dziatalnos¢ w zakresie przemystu zloka-
lizowana byta w wojewoédztwach: $laskim (190 podmiotéw), wielkopolskim (146), mazowieckim (140),
dolnoslaskim (102) i t6dzkim (101). Ponad 50% przedsiebiorstw szybkiego wzrostu z sekcji budownictwo
miato siedzibe w wojewddztwach: mazowieckim (68 podmiotéw), slaskim (53), matopolskim (48) i wielko-
polskim (46). Najwiecej przedsiebiorstw handlowych (blisko 56%) miato swoja siedzibe w wojewddztwie
mazowieckim - 212, $laskim - 119, wielkopolskim — 83 i matopolskim - 97 przedsiebiorstw. Sposréd 269
podmiotdéw z sekgcji transport i gospodarka magazynowa 58 zlokalizowanych byto w wojewddztwie ma-
zowieckim, 28 w pomorskim, 27 w slaskim i 26 w wielkopolskim.

Najwyzsze przychody w przeliczeniu na 1 podmiot w 2017 r. uzyskaty przedsiebiorstwa szybkiego wzrostu
zlokalizowane w wojewddztwach: podkarpackim, mazowieckim i wielkopolskim (odpowiednio: 179 min zt,
154 min zti 114 min zt). Najnizsze przychody na 1 podmiot wykazaty przedsiebiorstwa szybkiego wzrostu
majace siedziby w wojewddztwie: zachodniopomorskim (46 min zt), lubuskim (54 min zt) i Swietokrzyskim
(57 min zb).

Udziat kosztéw w przychodach przedsiebiorstw szybkiego wzrostu w 2017 r. byt najbardziej korzystny dla
jednostek z wojewddztwa Swietokrzyskiego (81%). Najwyzszy wskaznik poziomu kosztéw odnotowano
dla podmiotéw z wojewddztwa opolskiego (98%) oraz podkarpackiego i zachodniopomorskiego (po 97%).

Najwieksza wartos¢ brutto srodkéw trwatych na 1 podmiot wykazaty przedsiebiorstwa szybkiego wzrostu
z wojewddztwa pomorskiego (35 min zt na 1 podmiot), wielkopolskiego (32 min zt na 1 podmiot) i $la-
skiego (30 mIn zt na 1 podmiot), najmniejsza — z wojewddztwa Swietokrzyskiego (14 min zt na 1 podmiot),
zachodniopomorskiego (16 min zt na 1 podmiot) i lubuskiego (18 mIn zt na 1 podmiot).

Najwyzsze naktady na rzeczowe aktywa trwate na 1 przedsigbiorstwo szybkiego wzrostu poniosty podmioty
z wojewddztwa wielkopolskiego (7 min zt), oraz $laskiego i mazowieckiego (po 5 min zt na 1 podmiot),
a najnizsze z wojewoddztw: kujawsko-pomorskiego, lubuskiego i zachodniopomorskiego (po 2 min zt na
1 podmiot).

Zanotowano zréznicowanie inwestycji krétkoterminowych na 1 przedsiebiorstwo szybkiego wzrostu
w poszczegdlnych wojewddztwach - od 2 min zt w wojewddztwach lubuskim i lubelskim do 25 min zt
w wojewddztwie tédzkim i 13 min zt w mazowieckim.

W 2017 r. udziat przychodéw ze sprzedazy produktéw, towaréw i materiatéw na eksport podmiotéw
szybkiego wzrostu w przychodach ogétem tej zbiorowosci wynidst 27%. Najwyzszy odsetek sprzedazy
na eksport wykazaty podmioty z wojewdédztwa zachodniopomorskiego (57%), lubuskiego (49%) i war-
minsko-mazurskiego (40%), najnizszy — z wojewddztwa podkarpackiego (15%), $wietokrzyskiego (19%)
i lubelskiego (20%).

Wskaznik rentownosci obrotu brutto przedsiebiorstw szybkiego wzrostu byt zréznicowany w zalezno-
$ci od siedziby podmiotu. Najwyzszy poziom wskaznika rentownosci obrotu brutto zanotowano dla
przedsiebiorstw szybkiego wzrostu majacych siedzibe w wojewddztwie Swietokrzyskim (18%), najnizszy
w wojewddztwie opolskim (2%).
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2.2. Gazele
2.2. Gazelles

52

GAZELE to jednostki stanowiace cze$¢ zbiorowosci przedsiebiorstw szybkiego wzrostu obejmujace te

z nich, ktére funkcjonuja na rynku nie dtuzej niz 5 lat.

Tablica8. Wybrane dane o gazelach w latach 2013-2017
Table 8.  Selected data on gazelles in 2013-2017

Lata
Years

2013
2014
2015
2016
2017

Liczba gazel

Number of
gazelles

275
236
311
412
438

Przychody f Ll
2 nansowy
e o brutto na
1 przedsie- .
bi 1 przedsie-
iorstwo .
Total biorstwo
ota Gross finan-
revenues .
cial result
per 1
. per1
enterprise )
enterprise
w mlin zt
66,5 1,3
108,5 33
79,1 1,6
57,8 1,5
36,4 1,4

Nakfady na
rzeczowe
aktywa
trwate na
1 przedsie-
biorstwo
Outlays on
tangible
fixed assets
per 1
enterprise

in million PLN

3,8
38
3,3
24
2,1

Wskaznik

rentowno-

$ci obrotu
brutto

Gross
turnover
profitability
indicator

1,9
31
2,0
2,6
3,7

Wskaznik
ptynnosci
finansowej
| stopnia
First degree
financial
liquidity
indicator

w% in%

28,7
23,1
21,0
19,7
20,5

Wskaznik
poziomu
kosztow

Cost level
indicator

98,1
96,9
98,0
97,4
96,3

Gazele w 2017 r. stanowity 1% podmiotéw objetych badaniem przedsiebiorczosci i 11% przedsiebiorstw
szybkiego wzrostu. Ponad potowa (51%) gazel to przedsiebiorstwa mate, 41% — jednostki srednie, a duze
8%. Blisko 23% gazel to jednostki z przewazajacym udziatem kapitatu zagranicznego.

W 2017 r. gazele wytworzyty 0,5% przychodéw ogétem wszystkich przedsiebiorstw objetych bada-
niem przedsiebiorczosci. Srednie przychody osiagniete przez 1 podmiot wyniosty 36 min zt (w 2016 r.
58 min zt) i byly najwyzsze w dziatalnosci zwigzanej z handlem (64 min zt na 1 podmiot).
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Wybrane dane o gazelach wedtug sekcji PKD w 2017 r.
Selected data on gazelles by NACE sections in 2017
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Biorac pod uwage rodzaj prowadzonej dziatalnosci odnotowano, ze w 2017 r. 30% gazel stanowity jed-
nostki przemystowe, a 18% podmioty z sekcji handel; naprawa pojazdéw samochodowych. Wypracowane
przez te jednostki przychody ogétem stanowity odpowiednio 33% i 31% przychodéw gazel, a poniesione
naktady na rzeczowe aktywa trwate 37% i 13%. Odsetek pracujacych w analizowanych sekcjach wyniést
odpowiednio 24% i 16% ogétu pracujacych w zbiorowosci gazel.

Przychody netto ze sprzedazy na eksport gazel w 2017 r. stanowity 29% przychodéw ogdtem osiggnietych
przez te podmioty i wynosity 10 min zt na 1 podmiot. Rok wczesniej udziat przychodéw ze sprzedazy na
eksport byt nieco nizszy (28% przychodéw ogétem) i przychody z eksportu wyniosty 16 min zt na 1 podmiot.
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Wykres 30. Naktady na rzeczowe aktywa trwatle i przychody ogétem gazel w latach 2009-2017
Chart30.  Outlays on tangible fixed assets and total revenues of gazelles in 2009-2017
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W 2017 r. naktady na rzeczowe aktywa trwate w przeliczeniu na 1 jednostke wyniosty 2 min zt (podobnie
jak rok wczesniej) i stanowity 6% naktadéw poniesionych przez przedsiebiorstwa szybkiego wzrostu.

Gazele wygenerowaty 4% przychodéw ogdtem przedsiebiorstw szybkiego wzrostu.

Wykres 31. Wskaznik ptynnosci finansowej | stopnia i wskaznik rentownosci obrotu brutto dla gazel
w latach 2009-2017
Chart31.  First degree financial liquidity indicator and gross turnover profitability indicator for gazelles in 2009-2017
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Wskaznik rentownosci obrotu brutto w 2017 r. dla zbiorowosci gazel wynidst 4%. Najwyzsza rentownos¢
osiagnety podmioty z sekcji budownictwo oraz dziatalnos$¢ profesjonalna, naukowa i techniczna (po 8%
- dla budownictwa byt to najwyzszy wskaznik w badanym okresie).

Wskaznik ptynnosci finansowej | stopnia gazel w 2017 r. wyniost 21% (przed rokiem 20%).

W 2017 r.relacja poniesionych przez gazele kosztéw do wypracowanych przychodéw uksztattowata sie na
poziomie 96%. Najkorzystniejszy wskaznik poziomu kosztéw wykazaty podmioty zwigzane z dziatalnoscia
budowlana oraz profesjonalng, naukowg i techniczna (po 92%).

Podmioty zaklasyfikowane do grupy gazel wykazaty mniej korzystna rentownos¢ i wskaznik poziomu
kosztéw w poréwnaniu z przedsiebiorstwami szybkiego wzrostu (gazele odpowiednio: 4% i 96% wobec
przedsiebiorstw szybkiego wzrostu: 5% i 95%).

Mapa 3. Liczba gazel wedlug sekcji PKD i wojewédztw w 2017 r.
Map 3.  Number of gazelles by NACE sections and voivodships in 2017
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Mapa4. Gazele wedlug wojewodztw w2017 .
Map 4. Gazelles by voivodships in 2017
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Najwiecej podmiotéw ze zbiorowosci gazel miato swoja siedzibe w wojewddztwach: mazowieckim
(83 jednostek), slaskim (60) i matopolskim (58), najmniej w wojewddztwach: opolskim (5), Swietokrzyskim
(6) oraz lubuskim i podlaskim (po 8 jednostek).

2.3. Przedsiebiorstwa wzrostowe
2.3. Growth enterprises

PRZEDSIEBIORSTWA WZROSTOWE to takie, ktére charakteryzowaty sie wolniejszym tempem przy-
rostu przychodoéw netto ze sprzedazy (od 10% do 72,8% w okresie trzech kolejnych lat) w poréwnaniu
z przedsiebiorstwami szybkiego wzrostu.

Tablica9. Wybrane dane o przedsiebiorstwach wzrostowych w latach 2013-2017
Table 9.  Selected data on growth enterprises in 2013-2017

Wynik Nakfady na
) Przychody | finansowy rZT(CtZSVV;e Wskaznik Wskaznik
Liczba ogotemna | bruttona ¥ rentowno- | ptynnosci o
rzedsie- v g trwate na . . Wskaznik
pr < 1 przedsie 1 przedsie 1 orzedsie- | 5 obrotu | finansowej oziomu
biorstw biorstwo biorstwo bﬁorstwg brutto | stopnia pkos .
=i wzros;o- Total Gross Outlavs on Gross First degree Cost level
Years e revenues financial tan >i,ble turnover financial indicator
Number per 1 result 9 profitability | liquidity
. fixed assets L S
of growth enterprise per 1 indicator indicator
enterprises enterprise per 1
enterprise
wminzt inmillion PLN w% in%
2013 14 095 97,9 5,1 4,7 5.2 35,9 94,8
2014 13393 80,9 4,6 5.2 57 36,3 94,3
2015 13972 80,9 4,1 5,0 5,0 374 95,0
2016 15141 82,8 4,4 41 54 384 94,7
2017 15883 99,5 5,7 49 58 37,6 94,3
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Zbiorowo$¢ podmiotéw wzrostowych byta najliczniejsza grupa sposréd wszystkich przedsiebiorstw ob-
jetych badaniem.

W 2014 r. przy 5% spadku liczby przedsiebiorstw wzrostowych, przychody wypracowane przez te podmioty
zmniejszyty sie 0 22% w skali roku. W kolejnych latach liczba przedsiebiorstw i uzyskane przychody ogétem
rosty. W latach 2015-2017 liczebno$¢ podmiotéw wzrostowych zwiekszata sie w skali roku odpowiednio
0 4%, 8% i 5%, a uzyskane przez nie przychody o 4%, 11% i 26%. W 2017 r. warto$¢ przychodéw na
1 podmiot wyniosta 100 min zt.

Wsréd przedsiebiorstw wzrostowych dominowaty jednostki mate (53%), a udziat podmiotéw Srednich
ksztattowat sie na poziomie 36%. Odsetek podmiotéw duzych byt nieco nizszy niz w grupie przedsigbiorstw
szybkiego wzrostu i wynidst 11%.

Nizszy niz w zbiorowosci przedsiebiorstw najszybciej rozwijajacych sie byt udziat podmiotéw z przewaza-

jacym udziatem kapitatu zagranicznego (18% w 2017 r.).

Wybrane dane o przedsiebiorstwach wzrostowych wedtug sekcji PKD w 2017 r.
Selected data of growth enterprises by NACE sections in 2017
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|

Lwl 8,3
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Sposréd 15 883 przedsiebiorstw wzrostowych najwiecej prowadzito dziatalnos$¢ zwigzang z przemystem
(38%) oraz handlem; naprawa pojazdéw samochodowych (29%). Wypracowane przez te jednostki przy-
chody ogé6tem stanowity odpowiednio 47% i 38% przychoddéw podmiotéw wzrostowych, a poniesione
naktady na rzeczowe aktywa trwate 62% i 14%. Odsetek pracujacych w analizowanych sekcjach wyniost
odpowiednio 49% i 22% ogdtu pracujacych w zbiorowosci przedsiebiorstw wzrostowych.
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Wykres 33. Naktady na rzeczowe aktywa trwate i przychody ogétem przedsiebiorstw wzrostowych
w latach 2007-2017
Chart33.  Outlays on tangible fixed assets and total revenues of growth enterprises in 2007-2017
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W 2017 r. podmioty wzrostowe wypracowaty 51% przychoddéw uzyskanych przez przedsiebiorstwa objete

badaniem przedsiebiorczosci (przy 42% udziale w liczebnosci badanej zbiorowosci).

Przychody netto ze sprzedazy produktéw, towarédw i materiatéw na eksport na 1 podmiot dla przedsie-

biorstw wzrostowych bylty nizsze niz dla jednostek szybkiego wzrostu i w 2017 r. wyniosty 24 min zt na
1 podmiot (w 2016 . 22 min zf).

Koszty ogétem dla przedsiebiorstw wzrostowych stanowity w 2017 r. blisko 51% kosztéw wszystkich pieciu

grup panelowych (przy 42% udziale w liczbie jednostek). Koszty ogétem na 1 podmiot wyniosty 94 min zt.
Najwyzsze koszty na 1 podmiot poniosty — podobnie jak w przypadku osiggnietych przychodéw — przed-

siebiorstwa handlowe (123 mIn zt na 1 podmiot) oraz przemystowe (115 mln zt na 1 podmiot).

Poniesione przez przedsiebiorstwa wzrostowe nakfady na rzeczowe aktywa trwate stanowity 55% ogétu
naktadéw poniesionych przez przedsiebiorstwa objete badaniem (przed rokiem 46%).
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Wykres 34. Wskaznik pltynnosci finansowej | stopnia i wskaznik rentownosci obrotu brutto
dla przedsiebiorstw wzrostowych w latach 2007-2017
Chart34.  First degree financial liquidity indicator and gross turnover profitability indicator for growth enterprises

in 2007-2017
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Wskaznik rentownosci obrotu brutto dla podmiotéw wzrostowych w roku 2017 wynidst 6%, rok wczesniej
5%.

W 2017 r. wskaznik ptynnosci finansowej | stopnia wynidst 38% i utrzymat sie na poziomie zblizonym do
odnotowanego rok wczesdniej.

W 2017 r. wskaznik poziomu kosztéw dla podmiotéw wzrostowych uksztattowat sie na poziomie 94%

(rok wczesniej 95%). Najkorzystniejszy poziom tego wskaznika wykazaty podmioty zajmujace sie dziatal-
noscia profesjonalng, naukowsa i techniczna (84%) oraz z sekcji informacja i komunikacja (89%).
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Mapa 5. Przedsiebiorstwa wzrostowe wedlug wojewodztw w 2017 r.
Map 5.  Growth enterprises by voivodships in 2017
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Najwiecej przedsiebiorstw wzrostowych miato siedzibe w wojewddztwach: mazowieckim (2 826 jednostek),
Slaskim (2 083) i wielkopolskim (1 722), a najmniej w wojewddztwach: opolskim (333), swietokrzyskim
(357) i lubuskim (388).

2.4, Przedsiebiorstwa stabilne
2.4. Stable enterprises

PRZEDSIEBIORSTWA STABILNE to takie, ktére uzyskuja zblizone wartosci przychodéw na poczatku
i na koncu badanych trzyletnich okreséw.

Tablica 10. Wybrane dane o przedsiebiorstwach stabilnych w latach 2013-2017
Table 10.  Selected data on stable enterprises in 2013-2017

Wynik Nakfady na
rzeczowe g e
Przychody | finansowy Sktvwa Wskaznik Wskaznik
Liczba ogétemna | bruttona trwa};e na | entowno- ptynnosci Wskaznik
przedsie- 1 przedsie- | 1 przedsie- 1 przedsie- Sciobrotu | finansowej .
biorstw biorstwo biorstwo biorst brutto | stopnia Kosztd
Lata stabilnych Total Gross orstwo Gross First degree oszIow
Years f ial Outlays on : f ial Cost level
Number revenues nancia tangible urnover inancia indicator
of stable per 1 result R — profitability liquidity
enterprises | enterprise per 1 s indicator indicator
SRS enterprise
wmlinzt inmillion PLN w% in%
2013 9789 55,3 23 23 41 40,9 95,9
2014 10 636 76,3 2,7 2,9 3,6 52,7 96,5
2015 10 475 68,3 2,8 35 41 46,3 95,9
2016 10756 65,1 31 35 4,8 431 95,2
2017 10158 80,1 4,2 3,5 54 43,0 94,7
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W 2013 r. odsetek przedsiebiorstw stabilnych wyniést 26% podmiotéw objetych badaniem. W kolejnym
roku zaobserwowano wzrost udziatu przedsiebiorstw stabilnych do 27% i odsetek ten utrzymywat sie do
konca badanego okresu.

W roku 2013 przychody podmiotéw stabilnych stanowity 21% przychodéw przedsiebiorstw objetych
badaniem przedsiebiorczosci. W nastepnym roku udziat przychodéw ogétem zbiorowosci podmiotéw
stabilnych wzrést do 30%. Przez kolejne dwa lata przychody analizowanej zbiorowosci stanowity 26%
i 24% przychodéw ogoétu, aw 2017 r. - 26%.

Wsréd przedsiebiorstw stabilnych 61% stanowity jednostki mate, a 32% podmioty srednie. Odsetek pod-

miotéw duzych byt nieco nizszy niz w grupie przedsiebiorstw wzrostowych i wyniést 7%.

Wybrane dane o przedsiebiorstwach stabilnych wedtug sekcji PKD w 2017 r.
Selected data of stable enterprises by NACE sections in 2017
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Biorac pod uwage podstawowy rodzaj prowadzonej dziatalnosci odnotowano, ze w 2017 r. 34% przedsie-
biorstw stabilnych stanowity podmioty z sekcji przemyst i blisko 31% to jednostki zajmujace sie handlem;
naprawa pojazdéw samochodowych. Wypracowane przez te przedsiebiorstwa przychody ogétem stano-
wity odpowiednio 57% i 24% przychoddéw zbiorowosci podmiotéw stabilnych, a poniesione nakfady na
rzeczowe aktywa trwate 64% i 7%. Odsetek pracujacych w analizowanych sekcjach wyniést odpowiednio
45% i 20% ogdtu pracujacych w zbiorowosci jednostek stabilnych.
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Wykres 36. Naktady na rzeczowe aktywa trwatle i przychody ogétem przedsiebiorstw stabilnych
w latach 2007-2017
Chart 36.  Outlays on tangible fixed assets and total revenues of stable enterprises in 2007-2017
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W 2017 r. przedsiebiorstwa stabilne wygenerowaty 26% przychodéw ogétem przedsiebiorstw objetych
badaniem i poniosty 25% naktadéw na rzeczowe aktywa trwate.
Wykres 37. Wskaznik ptynnosci finansowej | stopnia i wskaznik rentownosci obrotu brutto
dla przedsiebiorstw stabilnych w latach 2007-2017
Chart37.  First degree financial liquidity indicator and gross turnover profitability indicator for stable enterprises
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Wskaznik rentownosci obrotu brutto dla podmiotéw stabilnych w 2017 r. wyniést 5%, podobnie jak rok
wczesniej.

Wskaznik ptynnosci finansowej | stopnia w latach 2007-2015 wykazywat, w poréwnaniu z pozostatymi ba-
danymi zbiorowosciami, najwiekszg wartos¢ dla przedsiebiorstw stabilnych. Wskaznik ptynnosci finansowej
dla przedsiebiorstw stabilnych w 2017 r. wynidst 43% i utrzymat sie na zblizonym poziomie jak rok wczesniej.

W 2017 r. wskaznik poziomu kosztéw dla podmiotéw stabilnych ksztattowat sie na poziomie 95% (tak jak
rok wczesniej).

Mapa 6. Przedsiebiorstwa stabilne wedtug wojewoédztw w 2017 r.
Map 6.  Stable enterprises by voivodships in 2017
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Najwiecej przedsiebiorstw stabilnych miato siedzibe w wojewddztwach: mazowieckim (1 563), $laskim
(1 270) i wielkopolskim (1 049) a najmniej w wojewddztwach opolskim (233), lubuskim (265) i $wietokrzy-
skim (272).

2.5. Przedsiebiorstwa schytkowe
2.5. Declining enterprises

PRZEDSIEBIORSTWA SCHYLKOWE to takie, dla ktérych przychody uzyskane w ostatnim roku badane-
go trzyletniego okresu wynosity powyzej 51,2%, ale nie wiecej niz 90,0% przychoddéw uzyskanych na
poczatku.
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Tablica 11.

Wybrane dane o przedsiebiorstwach schytkowych w latach 2013-2017

Table 11.  Selected data on declining enterprises in 2013-2017
Wynik Nakfady na
) Przychody | finansowy rzekctzgvvze Wskaznik Wskaznik
L'CZb? ogotemna | bruttona trwa};e na | rentowno- plynnosci Wskaznik
pr;edsw;- 1 przedsie- | 1 przedsie- 1 orzedsie- sciobrotu | finansowej oziomu
biorstw biorstwo biorstwo bp N brutto | stopnia pk .
Lata schytko- iorstwo : 0sztow
h Total Gross Outlays on Gross First degree Cost level
Years wyc revenues financial tan )i/ble turnover financial indicator
Num!ogr of per 1 result ﬁxedgassets profitability | liquidity
declining | enterprise per 1 indicator indicator
enterprises enterprise per 1
enterprise
wminzt inmillion PLN w% in%
2013 8517 35,5 0,6 1,1 1,6 39,3 98,4
2014 9528 51,3 14 2,0 2,8 39,8 97,3
2015 9197 62,4 0,0 2,9 0,0 354 100,0
2016 8464 61,5 2,0 2,1 34 46,6 96,7
2017 6 649 43,5 15 1,5 3,5 47,6 96,5
W 2013 r. podmioty schytkowe stanowity okoto 22% przedsiebiorstw objetych badaniem przedsiebiorczo-
$ci. W 2014 r. zaobserwowano wzrost udziatu przedsigbiorstw schytkowych do 25%, a w kolejnych latach
odsetek podmiotéw tego typu zmniejszat sie do wartosci 17% catej zbiorowosci w 2017 r.
W 2013 r. przychody ogétem przedsiebiorstw schytkowych stanowity 12% przychoddw uzyskanych przez
przedsiebiorstwa objete badaniem. W nastepnych latach udziat przychodéw ogétem przedsiebiorstw
wzrostowych wzrastat i wynidst 21% w 2015 r. W 2017 r. udziat przychodéw przedsiebiorstw schytkowych
w przychodach podmiotéw objetych badaniem zmniejszyt sie do 9%.
W zbiorowosci przedsigbiorstw schytkowych 69% stanowity jednostki mate, 26% - Srednie, a 4% podmioty
duze.
Wykres 38. Wybrane dane o przedsiebiorstwach schytkowych wedtug sekcji PKD w 2017 r.
Chart38.  Selected data of declining enterprises by NACE sections in 2017
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1ze wzgledu na przyjeta metodologie nie prezentuje sie danych dla wyniku finansowego brutto ze strata.
' Due to the adopted methodology, data for the gross financial result and loss are not presented.
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Sposrod 6 649 przedsiebiorstw schytkowych najwiecej prowadzito dziatalnos¢ zwigzana z przemystem (32%)
oraz handlem; naprawa pojazdéw samochodowych (30%). Wypracowane przez te jednostki przychody
ogoétem stanowity odpowiednio 46% i 31% przychoddéw podmiotéw schytkowych, a poniesione nakfady na
rzeczowe aktywa trwate 69% i 10%. Odsetek pracujacych w analizowanych sekcjach wyniést odpowiednio
46% i 17% ogdtu pracujacych w zbiorowosci przedsiebiorstw schytkowych.

Wykres 39. Naklady na rzeczowe aktywa trwate i przychody ogétem przedsiebiorstw schytkowych
w latach 2007-2017
Chart39.  Outlays on tangible fixed assets and total revenues of declining enterprises in 2007-2017
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W 2017 r. przychody ogétem przedsiebiorstw schytkowych stanowity 9% przychodéw ogétem przedsie-
biorstw objetych badaniem a poniesione naktady na rzeczowe aktywa trwate - 7%.
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Wykres 40. Wskaznik pltynnosci finansowej | stopnia i wskaznik rentownosci obrotu brutto
dla przedsiebiorstw schytkowych w latach 2007-2017
Chart40.  First degree financial liquidity indicator and gross turnover profitability indicator for declining enterprises
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% — %
50 50

45 \ — 45
40 \ — 40
35 — \ — 35
30 — \

— 3,0
25 — — — 25
20 — — 20
15 — — 15
10 — — 1,0
5 — — 05
0,0
2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017
Wskaznik ptynnosci finansowej | stopnia — Wskaznik rentownosci obrotu brutto
First degree financial liguidity indicator Gross turnover profitability indicator

W 2017 r. wskaznik rentownosci obrotu brutto dla zbiorowosci podmiotéw schytkowych wynidst 4%
i utrzymat sie na zblizonym poziomie jak rok wczesniej.

W 2017 r. wskaznik ptynnosci finansowej | stopnia przedsiebiorstw schytkowych wyniést 48% (rok wcze-
$niej 47%).

W 2017 r. relacja poniesionych przez podmioty schytkowe kosztéw do wypracowanych przychodéw
uksztattowata sie na poziomie 97%, podobnie jak rok wczesniej.
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Mapa7. Przedsiebiorstwa schytkowe wedtug wojewodztw w2017 r.
Map 7.  Declining enterprises by voivodships in 2017
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Najwiecej podmiotéw ze zbiorowosci podmiotéw schytkowych miato swoja siedzibe w wojewddztwach:
mazowieckim (1 131 jednostki), Slaskim (917) i wielkopolskim (648).

2.6. Przedsiebiorstwa szybkiego spadku
2.6. Rapidly declining enterprises

PRZEDSIEBIORSTWA SZYBKIEGO SPADKU to jednostki charakteryzujace sie spadkiem przychodéw do
poziomu 51,2% i mniej przychodéw uzyskanych na poczatku rozpatrywanego trzyletniego okresu.

Tablica12. Wybrane dane o przedsigebiorstwach szybkiego spadku w latach 2013-2017
Table 12.  Selected data on rapidly declining enterprises in 2013-2017

Wynik Naktady na
Liczba Przychody | finansowy rzictzevvze Wskaznik Wskaznik
przedsie- | ©g6temna | bruttona trwa)ile na | rentowno- ptynnosci Wskaznik
biorstw 1 przedsie- | 1przedsie- | przedsie- $ciobrotu | finansowej poziomu
Lata szybkiego biorstwo biorstwo biorstwo brutto .I stopnia koSZtOW
spadku Total Gross Outlays on Gross First degree Cost level
Years NUmber revenues financial tan )i,ble turnover financial indicator
of rapidly per 1 result ﬁxed%ssets profitability | liquidity
declining | enterprise per 1 e indicator indicator
enterprises enterprise | ¢ terprise
wmlinzt inmillion PLN w% in%
2013 1781 21,4 -0,5 0,7 -2,5 33,5 102,5
2014 1837 22,7 -04 0,7 -1,8 36,3 101,8
2015 1639 24,9 -1,0 0,9 -4,2 42,9 104,2
2016 1792 22,9 -0,3 1,1 -1,2 40,0 101,2
2017 1429 25,6 -0,8 0,9 -3.3 35,0 103,3
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W analizowanych latach przedsiebiorstwa szybkiego spadku stanowity od 4% do 5% badanej zbiorowosci,
a ich udziat w przychodach ogétem wyniést od 1% do 2%.

Blisko 80% przedsiebiorstw szybkiego spadku stanowity jednostki mate, a 18% podmioty Srednie. Odsetek
podmiotéw duzych wynosit 3% i byt to najnizszy udziat jednostek duzych sposréd pieciu badanych typow
przedsiebiorstw.

Wykres 41. Wybrane dane o przedsiebiorstwach szybkiego spadku wedtug sekcji PKD w 2017 r.
Chart41. Selected data of rapidly declining enterprises by NACE sections in 2017
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27e wzgledu na przyjeta metodologie nie prezentuje sie danych dla wyniku finansowego brutto ze strata.
2Due to the adopted methodology, data for the gross financial result and loss are not presented.

Rozpatrujac rodzaj prowadzonej dziatalnosci zaobserwowano, ze w 2017 r. 33% przedsiebiorstw szybkiego
spadku stanowity jednostki przemystowe a 27% podmioty z sekcji budownictwo. Wypracowane przez te
jednostki przychody ogétem stanowity odpowiednio 41% i 14% przychoddw przedsiebiorstw szybkiego
spadku, a poniesione naktady na rzeczowe aktywa trwate 59% i 15%. Odsetek pracujacych w analizowanych
sekcjach wyniést odpowiednio 36% i 21% ogétu pracujacych w przedsiebiorstwach szybkiego spadku.
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Wykres 42.
w latach 2007-2017

Naktady na rzeczowe aktywa trwate i przychody ogétem przedsiebiorstw szybkiego spadku

Chart42. Outlays on tangible fixed assets and total revenues of rapidly declining enterprises in 2007-2017
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W 2017 r. przychody ogdtem przedsiebiorstw szybkiego spadku i poniesione naktady na rzeczowe aktywa
trwate stanowity po 1% przychodéw i naktadéw przedsiebiorstw objetych badaniem.
Wykres 43. Wskaznik ptynnosci finansowej | stopnia i wskaznik rentownosci obrotu brutto
dla przedsiebiorstw szybkiego spadku w latach 2007-2017
Chart43.  First degree financial liquidity indicator and gross turnover profitability indicator for rapidly declining

enterprises in 2007-2017
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W 2017 r. wskaznik rentownosci obrotu brutto dla zbiorowosci podmiotéw szybkiego spadku wynidst -3%
(rok wczesniej —1%).

W 2017 r. wskaznik ptynnosci finansowej | stopnia dla badanej zbiorowosci wynidst 35% (rok wczesniej 40%).

Przedsiebiorstwa szybkiego spadku w analizowanym okresie notowaly strate finansowa.

Mapa 8. Przedsiebiorstwa szybkiego spadku wedlug wojewodztw w 2017 r.
Map 8.  Rapidly declining enterprises by voivodships in 2017
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Najwiecej podmiotéw ze zbiorowosci szybkiego spadku miato siedzibe w wojewddztwach: mazowieckim
(283 jednostki), slaskim (216) i matopolskim (133).

2.7. Przedsiebiorstwa sektora technologii informacyjno-komunikacyjnych
(ICT)
2.7. Enterprises in the information and communication technologies sector (ICT)

Analizowana ponizej zbiorowos¢ przedsiebiorstw prowadzacych dziatalnos¢ w zakresie technolo-
gii informacyjno-komunikacyjnych (ICT) zostata wyodrebniona z pieciu typéw objetych badaniem
przedsiebiorczosci, czyli przedsiebiorstw szybkiego wzrostu, wzrostowych, stabilnych, schytkowych
i szybkiego spadku.

ICT to przedsiebiorstwa, ktérych gtéwnym rodzajem dziatalnosci jest produkcja débr i ustug w zakresie
technologii informacyjno-komunikacyjnych, pozwalajacych na elektroniczne rejestrowanie, przetwa-
rzanie, transmitowanie, odtwarzanie lub wyswietlanie informacji.
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Liczba przedsiebiorstw ICT objetych badaniem w latach 2013-2017
Number of surveyed ICT enterprises in 2013-2017
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Sposréd przedsiebiorstw szybkiego wzrostu, wzrostowych, stabilnych, schytkowych i szybkiego spadku
do sektora ICT nalezato w 2013 .- 1 069, aw 2017 r. - 1 244 podmiotéw.

Od poczatku prowadzenia badania przedsiebiorczosci, czyli w od 2007 r. liczba przedsiebiorstw ICT (wy-
odrebnionych z pieciu typéw objetych badaniem przedsiebiorczosci, czyli przedsiebiorstw szybkiego
wzrostu, wzrostowych, stabilnych, schytkowych i szybkiego spadku) systematycznie wzrastata (od 605
do 1286 w 2016 r.). W 2017 r. populacja jednostek ICT zmniejszyta sie 0 42 podmioty i wyniosta 1 244.
Z przedsiebiorstw objetych badaniem przedsiebiorczosci i nalezacych do sektora ICT 58% podmiotéw
stanowity tacznie przedsiebiorstwa szybkiego wzrostu i wzrostowe, a 25% schytkowe i szybkiego spadku.
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Wykres 45. Przychody ogétem na 1 przedsiebiorstwo ICT objete badaniem w latach 2013-2017
Chart45. Total revenues per 1 surveyed ICT enterprise in 2013-2017
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Tablica 13.
Table 13.

Przychody ogétem wypracowane przez podmioty ICT wyodrebnione z pieciu zbiorowosci objetych
badaniem przedsiebiorczosci w latach 2013-2017 stanowity od 4% do 5% przychoddéw wszystkich przed-
siebiorstw bioracych udziat w badaniu i wynosity w 2013 r. 111 min zt na 1 podmiot,aw 2017 r.— 108 min zt
na 1 podmiot. Dla poréwnania, srednia wartos$¢ przychoddéw pieciu zbiorowosci przedsiebiorstw ksztat-
towata sie na nizszym poziomie tj. 68 min zt na 1 podmiot w 2013 r.i82 min zt na 1 podmiot w roku 2017.

Udziat przedsigbiorstw ICT w zbiorowosciach objetych badaniem w latach 2013-2017
Share of ICT enterprises in surveyed population in 2013-2017

Przedsiebiorstwa ICT (w %)
ICT enterprises (in %)

Lata Przedsiebiorstwa Przedsiebiorstwa Przedsiebiorstwa Przedsiebiorstwa Przedsiebiorstwa
Years szybkiego wzrostu wzrostowe stabilne schytkowe szybkiego spadku

High-growth Growth Stable Declining Rapidly declining

enterprises enterprises enterprises enterprises enterprises

2013 51 2,6 2,1 2,7 3,0
2014 6,4 2,9 2,2 2,3 2,9
2015 6,8 33 2,0 2,3 2,7
2016 6,7 3,0 2,3 2,9 38
2017 6,9 2,8 2,2 3,6 4,8

Dla przedsiebiorstw nalezacych do sektora ICT wyodrebnionych z pieciu analizowanych zbiorowosci za-
obserwowano wyzsze niz tagcznie dla wszystkich podmiotéw objetych badaniem wartos¢ brutto srodkéw
trwatych na 1 podmiot oraz nakfady na rzeczowe aktywa trwate na 1 podmiot. W 2017 r. wartos¢ ponie-
sionych naktadéw na rzeczowe aktywa trwate przez podmioty sektora ICT wyniosta 5 min zt na 1 podmiot
(wobec 4 min zt na 1 podmiot w zbiorowosci przedsiebiorstw objetych badaniem). W 2017 r. wartos¢ brutto
Srodkéw trwatych na 1 podmiot przedsiebiorstw ICT wyniosta 71 min zt (wobec 47 min zt na 1 podmiot
dla ogdtu badanych przedsiebiorstw).
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Tablica 14. Udziat przychodow ogotem przedsiebiorstw ICT w przychodach zbiorowosci objetych badaniem
w latach 2013-2017
Table 14.  Share of total revenues of ICT enterprises in revenues surveyed population in 2013-2017

Przychody ogétem przedsiebiorstw ICT (w %)
Total revenues of ICT enterprises (in %)

Lata Przedsiebiorstwa Przedsiebiorstwa Przedsiebiorstwa Przedsiebiorstwa Przedsiebiorstwa
Years szybkiego wzrostu wzrostowe stabilne schytkowe szybkiego spadku

High-growth Growth enter- Stable Declining Rapidly declining

enterprises prises enterprises enterprises enterprises

2013 6,6 1,9 5,1 11,2 17,0
2014 55 53 2,3 58 53
2015 6,0 5,6 41 2,5 41
2016 55 4,8 4,4 3,5 2,6
2017 8,9 2,4 53 57 6,2

Wskaznik poziomu kosztéw przedsiebiorstw ICT wyodrebnionych z pieciu analizowanych zbiorowosci oraz
wskaznik rentownosci obrotu brutto ksztattowaty sie na poziomie zblizonym do poziomu obserwowanego
dla wszystkich badanych typow podmiotéw i w 2017 r. wyniosty odpowiednio 95% i 5%. Wskaznik ptynno-
Sci finansowej | stopnia dla zbiorowosci pieciu rodzajéw podmiotéw wynidst 40%, a dla wyodrebnionych
sposréd nich podmiotéw ICT 37%.

Wykres 46.  Struktura przedsiebiorstw ICT objetych badaniem wedtug sekcji PKD w 2017 r.
Chart46.  Structure of surveyed ICT enterprises by NACE sections in 2017
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Ze wzgledu na rodzaj dziatalnosci prowadzonej przez przedsiebiorstwa ICT nalezace do pieciu typéw zbio-
rowosci objetych badaniem, najwieksza zbiorowos¢ stanowity podmioty z sekcji informacja i komunikacja,
przy czym najwyzszy odsetek (80%) nalezat do przedsiebiorstw szybkiego wzrostu, najnizszy (64%) do
przedsiebiorstw schytkowych.
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Wykres 47.  Struktura przychodow ogotem przedsiebiorstw ICT objetych badaniem wedtug sekcji PKD w 2017 r.
Chart47.  Structure of total revenues of surveyed ICT enterprises by NACE sections in 2017
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Sposrdéd przedsiebiorstw ICT stabilnych, wzrostowych i schytkowych najwiekszy odsetek przychodéw
ogotem wygenerowaty podmioty prowadzace dziatalno$¢ w sekcji informacja i komunikacja (odpowied-
nio: 77%, 55% i 41%). W pozostatych grupach, czyli przedsiebiorstwach ICT szybkiego spadku i szybkiego
wzrostu przewazaty przychody podmiotéw przemystowych i wyniosty odpowiednio 51% i 47%.

Mapa 9. Przedsiebiorstwa ICT objete badaniem wedlug wojewodztw w 2017 r.
Map 9. Surveyed ICT enterprises by voivodships in 2017

Polska — 1 244

Liczba przedsiebiorstw ICT
Number of ICT enterprises

100

Przychody ogoétem
0 na 1 przedsiebiorstwo ICT
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30,1- 50,0
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10,8 - 20,0
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Najwiecej podmiotéw nalezacych do sektora ICT miato siedzibe w wojewddztwach: mazowieckim
(355 jednostek), matopolskim (167) i slgskim (150), a najmniej w wojewddztwach podlaskim (11 podmio-
toéw), warminsko-mazurskim (7) i $wietokrzyskim (6).

2.8. Przedsiebiorstwa-eksporterzy
2.8. Exporter enterprises

Analizowana ponizej ZBIOROWOSC PRZEDSIEBIORSTW EKSPORTUJACYCH zostata wyodrebniona
z pieciu typow objetych badaniem przedsiebiorczosci, czyli przedsiebiorstw szybkiego wzrostu, wzro-
stowych, stabilnych, schytkowych i szybkiego spadku.

Wykres 48. Liczba przedsiebiorstw-eksporteréw objetych badaniem w latach 2013-2017
Chart48. Number of surveyed exporters in 2013-2017
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W 2013 r. jednostki eksportujgce stanowity blisko 22% wszystkich podmiotéw podlegajacych badaniu.
W kolejnych latach zaobserwowano wzrost udziatu przedsiebiorstw-eksporteréw w grupie objetej bada-
niem przedsiebiorczosci (do 25% w 2017 r.).
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Tablica 15. Udziat przedsiebiorstw-eksporterow w zbiorowosciach objetych badaniem w latach 2013-2017
Table 15.  Share of exporters in surveyed population in 2013-2017

Przedsiebiorstwa-eksporterzy (w %)
Exporters (in %)

Lata Przedsiebiorstwa Przedsiebiorstwa Przedsiebiorstwa Przedsiebiorstwa Przedsiebiorstwa
Years szybkiego wzrostu wzrostowe stabilne schytkowe szybkiego spadku

High-growth Growth enter- Stable Declining Rapidly declining

enterprises prises enterprises enterprises enterprises

2013 353 28,5 16,3 15,3 13,7
2014 328 28,5 19,4 18,0 14,0
2015 29,8 28,1 19,9 18,2 16,7
2016 31,6 28,6 19,0 19,1 15,8
2017 32,7 28,1 19,9 20,8 16,2

Od poczatku prowadzenia badania przedsiebiorczosci, czyli od 2007 r. liczba przedsiebiorstw eksportu-
jacych systematycznie wzrastata od 5 881 do 9 525 w 2016 r. W 2017 liczebnos¢ eksporteréw zmniejszyta
sie 0 145 podmiotéw i wyniosta 9 380.

We wszystkich latach 2013-2017 odsetek jednostek eksportujacych byt najwyzszy w zbiorowosci podmio-
téw szybkiego wzrostu i wynidst od 30% do 35%, a w pozostatych typach przedsiebiorstw zmniejszat sie
wraz ze spadkiem tempa uzyskiwanych przychodéw i w zbiorowosci jednostek szybkiego spadku odsetek
nie przekroczyt 17%.

Wykres 49. Przychody ogétem na 1 przedsiebiorstwo eksportujace objete badaniem w latach 2013-2017
Chart49. Total revenues per 1 surveyed exporters in 2013-2017
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Przychody ogétem osiggane przez podmioty eksportujace stanowity od 42% do 44% przychodéw wszyst-
kich podmiotow objetych badaniem przedsiebiorczosci i wynosity w 2013 r. 125 min zt na 1 podmiot,
aw 2017 r.144 min zt na 1 podmiot.
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Tablica 16.
badaniem w latach 2013-2017

Table 16.  Share of total revenues of exporters in revenues surveyed population in 2013-2017

Udziat przychodéw ogétem przedsiebiorstw-eksporterow w przychodach zbiorowosci objetych

Przychody ogétem przedsiebiorstw-eksporteréw (w %)
Total revenues of exporters (in %)

Lata
Years

Przedsiebiorstwa
szybkiego wzrostu
High-growth
enterprises

Przedsiebiorstwa
wzrostowe
Growth enter-
prises

Przedsiebiorstwa
stabilne
Stable
enterprises

Przedsiebiorstwa
schytkowe
Declining
enterprises

Przedsiebiorstwa

szybkiego spadku

Rapidly declining
enterprises

2013
2014
2015
2016
2017

46,8
44,5
39,9
38,5
44,1

46,9
413
432
46,5
447

30,3
44,5
38,2
36,9
46,6

27,2
35,2
42,8
46,5
29,8

32,2
30,3
34,9
25,8
29,5

Dla przedsiebiorstw eksportujacych zaobserwowano wyzsze niz facznie dla wszystkich podmiotéw obje-
tych badaniem wartos¢ brutto srodkéw trwatych na 1 podmiot oraz naktady na rzeczowe aktywa trwate
na 1 podmiot. W 2017 r. wartos¢ poniesionych naktadéw na rzeczowe aktywa trwate przez eksporteréw
wyniosfa 6 min zt na 1 podmiot (wobec 4 min zt na 1 podmiot w zbiorowosci przedsiebiorstw objetych
badaniem). Przedsiebiorstwa eksportujace wykazaty, ze w 2017 r. wartos$¢ brutto srodkéw trwatych na
1 podmiot wyniosta 68 min zt wobec 47 mlIn zt na 1 podmiot dla ogétu badanych podmiotéw.

Wykres 50.

Chart 50.  Structure of surveyed exporters by NACE sections in 2017
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7,8 R

11,9

16,0

100%

Handel; naprawa pojazdéw samochodowych

Wsréd eksporteréow najwiecej podmiotéw prowadzito dziatalno$¢ przemystowa. W 2017 r. jednostki
przemystowe stanowity: 56% przedsiebiorstw szybkiego wzrostu, po 67% przedsiebiorstw wzrostowych

i stabilnych, 60% schytkowych i 51% szybkiego spadku.
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Wykres 51.

Chart 51.
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Wypracowane przez te jednostki przemystowe przychody ogétem stanowity: odpowiednio 60% przychodéw
przedsiebiorstw eksportujacych szybkiego wzrostu, 75% wzrostowych, 86% stabilnych, 63% schytkowych,
i blisko 63% przychodéw przedsiebiorstw eksportujacych szybkiego spadku.

Struktura przychodow ogétem przedsiebiorstw-eksporteréw objetych badaniem
wedtug sekcji PKD w 2017 r.
Structure of total revenues of surveyed exporters by NACE sections in 2017
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Wypracowane przez eksportujace jednostki przemystowe przychody ogétem stanowity: odpowiednio 60%
przychodéw przedsiebiorstw eksportujacych szybkiego wzrostu, 75% wzrostowych, 86% stabilnych, 63%
schytkowych i 63% przychoddw przedsiebiorstw szybkiego spadku.

Relacja kosztéw przedsiebiorstw eksportujacych do ich przychodéw byta bardziej korzystna od wartosci
uzyskanej przez wszystkie podmioty objete badaniem. W 2017 r. wskaznik poziomu kosztéw dla ekspor-
teréw wynidst 94% (wobec 95% dla ogdétu badanych przedsiebiorstw), a wskazniki rentownosci obrotu
brutto i ptynnosci finansowej | stopnia odpowiednio 6% i 36%.
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Map 10.
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Przedsiebiorstwa-eksporterzy objete badaniem przedsiebiorczosci w 2016 r.
wedlug wojewoédztw w 2017 r.
Surveyed exporters by voivodships in 2017

Polska — 9 380
Liczba przedsiebiorstw
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Najwiecej przedsiebiorstw-eksporteréw zlokalizowanych byto w wojewdédztwach: mazowieckim (1 638
jednostek), $laskim (1 171) i wielkopolskim (1 106) a najmniej w wojewoédztwach warminsko-mazurskim
(223), podlaskim (182) i Swietokrzyskim (165 jednostek).
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Uwagi metodologiczne

Zjawisko przedsiebiorczosci jest analizowane i mierzone w rézny sposéb w krajach prowadzacych ob-
serwacje w tym zakresie, z wykorzystaniem zaréwno podejscia jakosciowego, jak i ilosciowego. Czesc
badaczy skupia sie na psychologicznym wymiarze przedsiebiorczosci i przedsiebiorcy, inni na wskaznikach
obrazujacych ekonomiczne wyniki dziatalnosci przedsiebiorstw.

Prébe zharmonizowania badan nad przedsiebiorczoscig w skali miedzynarodowej podjeto OECD we wspét-
pracy z Eurostatem w ramach Programu Wskaznikéw Przedsiebiorczosci (EIP — Entrepreneurship Indicators
Programme). Na bazie teorii ekonomii stworzono ogdlne podstawy do dalszych analiz, tj. okreslono definicje
osoby przedsiebiorczej, dziatan przedsiebiorczych oraz przedsiebiorczosci. Przyjeto, ze:

e osoby przedsiebiorcze to osoby, ktére prébuja generowac wartos¢ poprzez kreacje lub rozwéj dziatal-
nosci gospodarczej, dzieki rozpoznawaniu i wykorzystywaniu szans zwigzanych z nowymi produktami,
procesami lub rynkami;

¢ dziatania przedsiebiorcze to dziatania oséb przedsiebiorczych w dazeniu do generowania wartosci
przez kreacje lub rozwdj dziatalnosci, dzieki rozpoznawaniu i wykorzystywaniu szans zwigzanych z no-
wymi produktami, procesami lub rynkami;

¢ przedsiebiorczos¢ to zjawisko taczace sie z dziataniami przedsiebiorczymi ludzi przedsiebiorczych.?

Biorac pod uwage wieloaspektowa nature przedsiebiorczosci, wytonienie rzeczywistych, istotnych i jedno-
czesnie mierzalnych wskaznikdw opisujacych to zjawisko okazato sie ogromnym wyzwaniem. W pierwszym
etapie prac na forum miedzynarodowym stworzono trzy kategorie wskaznikdw przedsiebiorczosci, gru-
pujace rézne aspekty tego zjawiska (por. schemat 1).

Schemat 1. Kategorie wskaznikow przedsiebiorczosci

1. Czynniki (uwarunkowania) decydujace o rozwoju
przedsiebiorczosci badz jej zastoju

- wskazniki dotyczace systemu prawnego, dostepnosci kapitatu, edukacji
i szkolen, norm kulturowych i spotecznych, dostepu do finansowania, warunkéw
rynkowych

2. Wyniki przedsiebiorczosci

- wskazniki oparte na liczbie przedsiebiorstw nowopowstatych (,narodziny”)
i zlikwidowanych (,$Smierci”), wskazniki przezycia przez nowe jednostki 3i 5 lat,
wskazniki rozwoju mierzone np. wielkoscia zatrudnienia, przychodéw lub
osigganymi wynikami finansowymi

3. Wptyw przedsiebiorczosci na sytuacje spoteczno-
-gospodarcza

- wskazniki obrazujace wptyw przedsiebiorczosci na wielkosci
makroekonomiczne, np. rynek pracy, wzrost gospodarczy, redukcje ubéstwa

3 Measuring Entrepreneurship, OECD, 2010.
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Stworzenie powyzszego modelu i grup wskaznikdw stato sie podstawa do gromadzenia poréwnywalnych
danych empirycznych. Doswiadczenia zdobyte w ramach programu EIP wskazuja, ze trudno dostarczy¢
peten zestaw zaproponowanych wskaznikéw dla wszystkich trzech wyodrebnionych kategorii.

Z uwagi na rosnace zainteresowanie przedsiebiorczoscia, Gtéwny Urzad Statystyczny podjat prace metodo-
logiczne w tym zakresie. Wykorzystujac doswiadczenia programu EIP oraz majac na wzgledzie dostepnosc
danych statystycznych, w 2011 r. do statystyki publicznej wprowadzono badanie przedsiebiorczosci. Na
podstawie jego wynikéw co roku opracowywana jest publikacja, w ktérej prezentowane sg wybrane
wskazniki przedsiebiorczosci opisane na schemacie 1 w drugim punkcie.

W badaniu wykorzystywane sa dane z rocznego badania dziatalnosci gospodarczej przedsiebiorstw
o liczbie pracujacych 10 i wiecej oséb realizowanego na sprawozdaniu SP "Roczna ankieta przedsiebiorstwa”
W badaniu wtérnym przeanalizowano zmiany przychodéw ze sprzedazy produktéw, towardw i materiatéw
i z catej zbiorowosci przedsiebiorstw wyodrebniono kohorty charakteryzujace sie okreslonym tempem
wzrostu gospodarczego (pie¢ typdw przedsiebiorstw). Nastepnie, przeanalizowano sytuacje finansowg
wyodrebnionych zbiorowosci tj. przedsiebiorstw szybkiego wzrostu, wzrostowych, stabilnych, schytkowych
i szybkiego spadku. Kolejne edycje publikacji rozszerzano o nowe informacje, w tym wskazniki oparte na
liczbie ,narodzin” i ,smierci” przedsiebiorstw (zbiorowosci liczone zgodnie z metodologia europejskiego
badania demografii przedsiebiorstw).

1. Zakres podmiotowy i przedmiotowy
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Dane prezentowane w publikacji dotycza oséb prawnych, jednostek nieposiadajacych osobowosci prawnej
oraz os6b fizycznych, prowadzacych dziatalno$¢ gospodarcza zaklasyfikowang wedtug Polskiej Klasyfikacji
Dziatalnosci (PKD 2007) do nastepujacych sekgji:

Oznaczﬁnm Opis Stosowane skréty
sekgji

B Goérnictwo i wydobywanie -

C Przetwoérstwo przemystowe -

D Wytwarzanie i zaopatrywanie w energie elektryczna, gaz, Wytwarzanie i zaopatrywanie w energie
pare wodng, goraca wode i powietrze do uktadéw klimaty-  elektryczng, gaz, pare wodna, goraca
zacyjnych wode

E Dostawa wody; gospodarowanie $ciekami i odpadamioraz  Dostawa wody; gospodarowanie $cieka-
dziatalno$¢ zwiazana z rekultywacja mi i odpadami, rekultywacja

F Budownictwo -

Handel hurtowy i detaliczny; naprawa pojazdéw samocho-  Handel; naprawa pojazdéw samocho-
dowych, wtaczajac motocykle dowych

H Transport i gospodarka magazynowa -

| Dziatalnos¢ zwigzana z zakwaterowaniem i ustugami ga- Zakwaterowanie i gastronomia
stronomicznymi

J* Informacja i komunikacja -

L Dziatalnos¢ zwigzana z obstuga rynku nieruchomosci Obstuga rynku nieruchomosci

M Dziatalnos¢ profesjonalna, naukowa i techniczna -

N Dziatalnos¢ w zakresie ustug administrowania i dziatalnos¢ ~ Administrowanie i dziatalnos¢ wspiera-
wspierajgca jaca

p* Edukacja -

QF** Opieka zdrowotna i pomoc spoteczna -

R*x** Dziatalnos¢ zwigzana z kultura, rozrywka i rekreacja Kultura, rozrywka i rekreacja

il Pozostata dziatalno$¢ ustugowa -

* sekcja J - z wylaczeniem instytucji kultury majacych osobowos¢ prawng

** sekcja P — z wylgczeniem szkoét wyzszych

***  sekcja Q - z wylaczeniem samodzielnych publicznych zaktadéw opieki zdrowotnej
***¥*  sekcja R -z wylaczeniem instytucji kultury majacych osobowos¢ prawng

**xxx sekcja S — z wylaczeniem zwigzkéw zawodowych, organizacji religijnych i politycznych



UWAGI METODOLOGICZNE

W publikacji, dla potrzeb analitycznych, wyodrebniono dodatkowe grupowania w stosunku do ogélnie
przyjetych przekrojéw klasyfikacyjnych, ujmujac pod pojeciem:

o ,Przemyst”’ — sekcje PKD 2007: Gérnictwo i wydobywanie (sekcja B), Przetworstwo przemystowe (sekcja C),
Wytwarzanie i zaopatrywanie w energie elektryczng, gaz, pare wodna, goragcg wode i powietrze do
ukfadéw klimatyzacyjnych (sekcja D), Dostawa wody, gospodarowanie $ciekami i odpadami oraz
dziatalno$¢ zwiazana z rekultywacja (sekcja E).

e ,Pozostata dziatalnos¢” - sekcje PKD 2007: Dziatalnos¢ zwigzana z zakwaterowaniem i ustugami gastro-
nomicznymi (sekcja 1), Informacja i komunikacja (sekcja J), Dziatalno$¢ zwigzana z obstugg rynku nieru-
chomosci (sekcja L), Dziatalno$¢ profesjonalna, naukowa i techniczna (sekcja M), Dziatalnos$¢ w zakre-
sie ustug administrowania i dziatalnos¢ wspierajaca (sekcja N), Edukacja (sekcja P), Opieka zdrowotna
i pomoc spoteczna (sekcja Q), Dziatalno$¢ zwigzana z kulturg, rozrywka i rekreacja (sekcja R), Pozostata
dziatalno$¢ ustugowa (sekcja S).

Dane prezentowane w opracowaniu nie obejmuja rolnictwa, lesnictwa, towiectwa i rybactwa (sekcja A)
oraz dziatalnosci finansowej i ubezpieczeniowej (sekcja K).

Informacje prezentowane w pierwszej czesci publikacji oparte zostaty na wynikach badania demografii
przedsiebiorstw, ktére prowadzone jest przez Gtéwny Urzad Statystyczny zgodnie zwymogami metodologii
europejskiej zawartej w Rozporzadzeniu Parlamentu Europejskiego i Rady (WE) nr 295/2008 w sprawie sta-
tystyk strukturalnych dotyczacych demografii przedsiebiorstw oraz w rozporzadzeniach wykonawczych KE
nr250/2009i251/2009. W stosunku do wymogoéw badania europejskiego, zakres prezentowanych danych
(w celu objecia tych samych sekgji, co we wtérnym badaniu przedsiebiorczosci opartym na wynikach rocz-
nego badania dziatalnosci gospodarczej przedsiebiorstw) zostat poszerzony o podmioty o przewazajacym
rodzaju dziatalnosci zaklasyfikowanym wedtug PKD 2007 do sekgji: Edukacja (sekcja P z wytaczeniem szkét
wyzszych), Opieka zdrowotna i pomoc spoteczna (sekcja Q z wytaczeniem samodzielnych publicznych
zaktadéw opieki zdrowotnej), Dziatalno$¢ zwigzana z kultura, rozrywka i rekreacja (sekcja R z wytaczeniem
instytucji kultury majacych osobowos¢ prawng) i Pozostata dziatalnos¢ ustugowa (sekcja S z wytaczeniem
dziatu 94 Dziatalnos¢ organizacji cztonkowskich).

Prezentowane w czesci pierwszej dane dotycza wszystkich przedsiebiorstw niefinansowych (nowopow-
statych, zlikwidowanych oraz aktywnych), niezaleznie od liczby pracujacych i rodzaju prowadzonej
ewidencji ksiegowej.

Omowiono wskazniki powstania i likwidacji oraz zmiany liczby przedsiebiorstw i pracujacych, a takze
wskazniki liczby przedsiebiorstw na 1000 ludnosci dla zbiorowosci jednostek okreslonych zgodnie z wy-
tycznymi do badania demografii przedsiebiorstw (wszystkich klas wielkosci). Wskazniki te zaprezentowano
wedtug rodzaju prowadzonej dziatalnosci i w uktadzie wojewddzkim (wedtug siedziby przedsiebiorstwa)
dlalat 2013-2017, z wyjatkiem przedsigbiorstw zlikwidowanych, ktérych likwidacja zgodnie z metodologia
demografii musi by¢ potwierdzona po dwdch latach, dlatego dane dla tej grupy jednostek obejmuja lata
2013-2015.

Do opracowania drugiej czesci publikacji wykorzystano informacje zgromadzone w rocznym badaniu
dziatalnosci gospodarczej przedsiebiorstw za lata 2008-2017, obejmujace wytacznie przedsiebiorstwa
niefinansowe prowadzace ksiegi rachunkowe, w ktérych liczba pracujacych wynosita 10 i wiecej os6b.

Utworzono panelowe zbiorowosci obejmujace podokresy: 2008-2011, 2009-2012, itd., w ktérych uwzgled-
niono podmioty aktywne w trzech kolejnych latach (tj. te, ktére ztozyty sprawozdanie SP) oraz prowadzace
dziatalnos$¢ przez caty rok poprzedzajacy badany podokres. Kazdg z tak utworzonych zbiorowosci pane-
lowych podzielono na rézne typy podmiotéw (kohorty) charakteryzujace sie w trzech kolejnych latach
wzrostem lub spadkiem miernika przyjetego w niniejszej metodologii, tj. przychodéw netto ze sprzedazy
produktow, towarow i materiatow.
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W zaleznosci od sredniorocznego tempa przyrostu lub spadku uzyskiwanych przychodéw netto ze
sprzedazy produktéw, towardw i materiatéw, wydzielono piec typow przedsiebiorstw (w publikacji pie¢
typow przedsiebiorstw tacznie zostato okreslone jako przedsiebiorstwa objete badaniem przedsie-
biorczosci):

¢ przedsiebiorstwa szybkiego wzrostu to jednostki, w ktérych (zgodnie z metodologiag miedzynaro-
dowa wypracowang w ramach EIP — Entrepreneurship Indicators Programme) taczne tempo wzrostu
przychodéw w trzyletnim okresie wynosito 72,8% i wiecej (co oznacza $rednioroczny wzrost przycho-
déw o0 20% i wiecej),

¢ przedsiebiorstwa wzrostowe to jednostki, ktérych tempo wzrostu przychodéw w ciagu trzech anali-
zowanych lat wynosito 10,0% i wiecej, nie przekraczajac 72,8%,

¢ przedsiebiorstwa stabilne to jednostki uzyskujgce w analizowanym trzyletnim okresie zblizone war-
tosci przychodoéw (tj. w ostatnim roku ich wartos¢ przekraczata 90,0%, ale nie byta wyzsza niz 110,0%
wartosci uzyskanej na poczatku),

¢ przedsiebiorstwa schytkowe to jednostki, dla ktérych przychody uzyskane w ostatnim roku analizo-
wanego okresu wynosity powyzej 51,2%, ale nie wiecej niz 90,0% przychodéw uzyskanych na poczatku,

¢ przedsiebiorstwa szybkiego spadku to jednostki charakteryzujace sie spadkiem przychodéw do po-
ziomu 51,2% i mniej przychoddéw uzyskanych na poczatku rozpatrywanego trzyletniego okresu.

Dodatkowo, ze zbiorowosci przedsiebiorstw szybkiego wzrostu (podmiotéw, ktére w trzyletnim okresie
obserwacji wykazywaty srednioroczny wzrost przychodéw o 20% i wiecej) wyodrebniono grupe tzw. gazel,
tj. podmiotéw, dla ktérych szybki wzrost odnotowano w ciggu 5 pierwszych lat ich dziatalnosci.

Dane dla wyodrebnionych pieciu kategorii przedsiebiorstw (szybkiego wzrostu, wzrostowych, stabilnych,
schytkowych i szybkiego spadku) zaprezentowano na tle zbiorowosci przedsiebiorstw aktywnych 10+,
tj. jednostek niefinansowych o liczbie pracujacych 10 i wiecej oséb, prowadzacych ksiegi rachunkowe,
ktére ztozyty sprawozdania SP na koniec badanego trzyletniego okresu (tzn. facznie z tymi, ktére nie
byty aktywne w pierwszym lub drugim roku danego okresu trzyletniego i nie zostaty zaliczone do zadnej
z pieciu wyodrebnionych kategorii przedsiebiorstw).

Nastepnie dla kazdej z pieciu zbiorowosci przedstawiono wyniki dziatalnosci, tj. nastepujace zmienne:
srodki trwate, inwestycje krotkoterminowe, przychody ogétem, przychody netto ze sprzedazy produktéw,
towaréw i materiatéw na eksport, koszty ogétem, wynik finansowy brutto, wskaznik rentownosci obrotu
brutto, wskaznik ptynnosci finansowej | stopnia, naktady na rzeczowe aktywa trwate, wynagrodzenia brutto
oraz liczbe pracujacych.

Dla okreslonych w badaniu pieciu typéw przedsiebiorstw przeprowadzono analize dotyczaca wielkosci
i struktury tych zbiorowosci wedtug rodzaju prowadzonej dziatalnosci (PKD 2007), klasy wielkosci (mierzonej
liczba pracujacych) oraz w ukfadzie wojewdédzkim (wedtug siedziby przedsiebiorstwa).

Klasy wielkosci zostaty wyznaczone na podstawie liczby pracujacych w przedsiebiorstwie:
e od 10 do 49 0s6b (mate przedsiebiorstwa),

e od 50 do 249 oséb (Srednie przedsiebiorstwa),

e 250 i wiecej 0s6b (duze przedsiebiorstwa).

Ponadto, ze zbiorowosci przedsiebiorstw objetych badaniem wyrézniono podzbiorowosci:

e przedsiebiorstw z przewazajagcym udziatem kapitatu zagranicznego tj. przedsiebiorstw, w ktérych
udziat kapitatu zagranicznego w kapitale podstawowym przekraczat 50%,

¢ przedsiebiorstw-eksporterdw tj. przedsiebiorstw, w ktérych udziat przychodéw netto ze sprzedazy pro-
duktéw, towaréw i materiatéw na eksport byt wiekszy niz 10% przychodéw netto ze sprzedazy produk-
tow, towarow i materiatow,
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¢ przedsiebiorstw sektora technologii informacyjnych i komunikacyjnych (ICT) tj. przedsiebiorstw, kté-
rych gtéwnym rodzajem dziatalnosci byta produkcja débr i ustug w zakresie technologii informacyj-
no-komunikacyjnych, pozwalajacych na elektroniczne rejestrowanie, przetwarzanie, transmitowanie,
odtwarzanie lub wyswietlanie informacji‘.

2. Objasnienia podstawowych pojec

4 Zgodnie z zakresem

cja elektronicznych
komunikacyjnego),

Przedsiebiorstwo aktywne to przedsiebiorstwo, ktére w trakcie roku referencyjnego wykazywato obroty
lub zatrudnienie (definicja zgodna z europejska metodologia demografii przedsiebiorstw).

Przedsiebiorstwo nowopowstate (tzw. ,narodziny”) to przedsiebiorstwo, ktére powstato poprzez stwo-
rzenie kombinacji czynnikéw produkgji z zastrzezeniem, ze Zadne inne przedsiebiorstwo nie byto w ten
proces zaangazowane. Do przedsiebiorstw nowopowstatych nie zalicza sie jednostek powstatych w wyniku
pofaczenia, podziatu, oddzielenia, restrukturyzacji, zmiany formy prawnej lub zmiany rodzaju dziatalno-
Sci. Przedsiebiorstwo, ktére wznowito dziatalnos¢ przed uptywem 2 lat od jej zawieszenia takze nie jest
zaliczane do przedsiebiorstw nowopowstatych (definicja zgodna z europejska metodologia demografii
przedsiebiorstw).

Przedsiebiorstwo zlikwidowane (tzw. ,Smierci”) to przedsiebiorstwo, ktérego kombinacja czynnikéw
produkgji ulegta rozwigzaniu z zastrzezeniem, ze zadne inne przedsiebiorstwo nie byto w ten proces
zaangazowane. Do przedsiebiorstw zlikwidowanych nie zalicza sie jednostek zlikwidowanych w wyniku
pofaczenia, podziatu, przejecia, restrukturyzacji, zmiany formy prawnej lub zmiany rodzaju dziatalnosci.
Przedsiebiorstwo, ktére wznowito dziatalnos¢ w ciggu 2 lat od jej zawieszenia takze nie jest zaliczane do
przedsiebiorstw zlikwidowanych (definicja zgodna z europejska metodologia demografii przedsiebiorstw).

Wskaznik powstania przedsiebiorstw to relacja liczby przedsiebiorstw nowopowstatych do liczby przed-
siebiorstw aktywnych.

Wskaznik likwidacji przedsiebiorstw to relacja liczby przedsiebiorstw zlikwidowanych do liczby przed-
siebiorstw aktywnych.

Wskaznik liczby aktywnych przedsiebiorstw na 1000 ludnosci to liczba przedsiebiorstw aktywnych
przypadajaca na 1000 ludnosci (liczba ludnosci wedtug stanu na 30 czerwca).

Wskaznik liczby nowopowstatych przedsiebiorstw na 1000 ludnosci to liczba przedsiebiorstw nowo-
powstatych przypadajaca na 1000 ludnosci (liczba ludnosci wedtug stanu na 30 czerwca).

Wskaznik liczby zlikwidowanych przedsiebiorstw na 1000 ludnosci to liczba przedsiebiorstw zlikwi-
dowanych przypadajgca na 1000 ludnosci (liczba ludnosci wedtug stanu na 30 czerwca).

Wskaznik zmiany liczby przedsiebiorstw obliczany jest wedtug formuty [(liczba przedsiebiorstw no-
wopowstatych/liczba przedsiebiorstw zlikwidowanych) — 11 * 100% i obrazuje kierunek zmiany pomiedzy
liczba nowopowstatych przedsiebiorstw a liczbg przedsiebiorstw zlikwidowanych. Wartos¢ wskaznika
wieksza od zera wskazuje, ze liczba nowopowstatych przedsiebiorstw przewyzszyta liczbe przedsiebiorstw
zlikwidowanych; ujemna warto$¢ wskaznika informuje, ze przedsiebiorstw nowopowstatych byto mniej
niz zlikwidowanych.

stosowanym w statystyce strukturalnej przedsiebiorstw to jednostki zaklasyfikowane wedtug PKD 2007 do: grup 26.1 (Produk-
elementéw i obwoddw drukowanych), 26.2 (Produkcja komputerdw i urzadzen peryferyjnych), 26.3 (Produkcja sprzetu (tele)
26.4 (Produkcja elektronicznego sprzetu powszechnego uzytku), 26.8 (Produkcja magnetycznych i optycznych niezapisanych

nosnikéw informacji), 46.5 (Sprzedaz hurtowa narzedzi technologii informacyjnej i komunikacyjnej), 58.2 (Dziatalnos¢ wydawnicza w zakresie

oprogramowania ),

63.1 (Przetwarzanie danych; zarzadzanie stronami internetowymi (hosting) i podobna dziatalno$¢; dziatalnos¢ portali inter-

netowych), 95.1 (Naprawa i konserwacja komputeréw i sprzetu komunikacyjnego) oraz dziatéw 61 (Telekomunikacja) i 62 (Dziatalno$¢ zwigzana
zoprogramowaniem i doradztwem w zakresie informatyki oraz dziatalno$¢ powigzana); Rozporzadzenie Komisji (WE) nr 251/2009 zdnia 11 marca
2009 r. w sprawie wykonania i zmiany Rozporzadzenia Parlamentu Europejskiego i Rady (WE) nr 295/2008 w odniesieniu do serii danych, ktére sa
tworzone na potrzeby statystyk strukturalnych przedsiebiorstw.
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Wskaznik zmiany liczby pracujacych obliczony jest wedtug formuty [(liczba pracujacych w przedsiebior-
stwach nowopowstatych/liczba pracujacych w przedsiebiorstwach zlikwidowanych) — 11 * 100% i obrazuje
kierunek zmiany pomiedzy liczbg oséb pracujacych w przedsiebiorstwach nowopowstatych a liczbg oséb
pracujacych w przedsiebiorstwach zlikwidowanych. Warto$¢ wskaZnika wieksza od zera oznacza wynikowy
wzrost liczby pracujacych; wartos¢ ujemna - spadek.

Inwestycje krétkoterminowe obejmuja krétkoterminowe (obrotowe) aktywa finansowe, w szczegdlnosci
udzialy i akcje, inne papiery wartosciowe, udzielone pozyczki, inne krétkoterminowe aktywa finansowe,
srodki pieniezne i inne aktywa pieniezne; oraz inne inwestycje krétkoterminowe.

Pracujacy - do pracujacych zalicza sie osoby zatrudnione na podstawie stosunku pracy, tj. umowy o pra-
ce, powotania, mianowania lub wyboru (facznie z sezonowymi i zatrudnionymi dorywczo); pracodawcéw
i pracujacych na witasny rachunek: wtascicieli i wspdtwiascicieli (facznie z pomagajacymi cztonkami ich
rodzin) jednostek prowadzacych dziatalnos$¢ gospodarczg (z wytaczeniem wspdlnikéw spotek, ktérzy nie
pracuja w spotce) oraz osoby pracujgce na wiasny rachunek; agentéw; osoby wykonujace prace nakfadcza;
cztonkdéw spétdzielni produkgji rolniczej.

Wynagrodzenia brutto obejmuja wyptaty pieniezne, wyptacane pracownikom lub innym osobom fizycz-
nym, stanowigce wydatki ponoszone przez pracodawcéw na optacenie wykonywanej pracy, niezaleznie od
zrédet ich finansowania oraz bez wzgledu na podstawe stosunku pracy badz innego stosunku prawnego
lub czynnosci prawnej, na podstawie ktérych jest Swiadczona praca.

Przychody ogétem (przychody z catoksztattu dziatalnosci) obejmuja przychody netto ze sprzedazy
produktéw, towardw i materiatéw, pozostate przychody operacyjne oraz przychody finansowe.

Przychody netto ze sprzedazy produktow, towaréow i materiatéw to przychody netto ze sprzedazy
w kraju i na eksport wytworzonych przez jednostke produktéw (wyrobéw gotowych, pétfabrykatéw
oraz ustug), a takze opakowan, wyposazenia i ustug obcych, jezeli sa one fakturowane odbiorcom tacznie
z produktami; oraz przychody netto ze sprzedazy towaréw i materiatéw, tj. nabyte w celu odsprzedazy
w stanie nieprzetworzonym rzeczowe aktywa obrotowe oraz produkty wytworzone przez jednostke, jesli
sprzedawane sg one w sieci wiasnych sklepéw obok towaréw obcej produkgji, jak rowniez kwoty nalezne
za sprzedane towary i materiaty, niezaleznie od tego, czy zostaty zaptacone.

Pozostate przychody operacyjne to przychody zwigzane posrednio z dziatalnoscia operacyjng jednostki,
aw szczegdlnosci: zysk ze zbycia niefinansowych aktywoéw trwatych (Srodkéw trwatych, srodkéw trwatych
w budowie, wartosci niematerialnych i prawnych, inwestycji w nieruchomosci i prawa), otrzymane nie-
odptatnie (w tym w drodze darowizny) aktywa (Srodki pieniezne), odszkodowania, rozwigzane rezerwy,
korekty odpiséw aktualizujacych wartos¢ aktywéw niefinansowych, przychody z dziatalnosci socjalnej,
przychody z najmu lub dzierzawy srodkéw trwatych albo inwestycji w nieruchomosci i prawa, przychody
zwigzane ze zdarzeniami losowymi.

Przychody netto ze sprzedazy produktow, towarow i materialow na eksport (eksport) obejmuja
wewnatrzwspoélnotowg dostawe do krajow cztonkowskich UE oraz eksport do krajéw pozaunijnych.

Przychody finansowe to m.in. kwoty nalezne z tytutu dywidend i udziatéw w zysku, odsetki od udziela-
nych pozyczek, odsetki od lokat terminowych, odsetki za zwtoke, zysk ze zbycia inwestycji (sprzedazy),
zmniejszenia odpiséw aktualizacyjnych wartosci inwestycji wobec catkowitego lub czesciowego ustania
przyczyn powodujacych trwatg utrate ich wartosci, nadwyzka dodatnich réznic kursowych nad ujemnymi.

Koszty ogoétem (koszty uzyskania przychodow z catoksztattu dziatalnosci) obejmuja koszty sprzedanych
produktow, towaréw i materiatéw, pozostate koszty operacyjne oraz koszty finansowe.

Koszty operacyjne ogétem obejmuja koszty sprzedanych produktéw, towaréw i materiatéw oraz pozo-
state koszty operacyjne.

Koszty sprzedanych produktow, towaréw i materialéw obejmuja koszt whasny sprzedanych produk-
tow (tj. koszty podstawowej dziatalnosci operacyjnej pomniejszone o koszty wytworzenia Swiadczen na
wtasne potrzeby jednostki i skorygowane o zmiane stanu produktéw) oraz warto$¢ sprzedanych towaréw
i materiatow wedtug cen zakupu lub nabycia.
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Pozostate koszty operacyjne to koszty zwigzane posrednio z dziatalnoscia operacyjna jednostki, a w szcze-
golnosci: strata ze zbycia niefinansowych aktywéw trwatych i srodkéw trwatych w budowie, amortyzacja
oddanych w dzierzawe lub najem srodkéw trwatych, nieplanowane odpisy amortyzacyjne (odpisy z tytutu
trwatej utraty wartosci), poniesione kary, grzywny, odszkodowania, odpisane w czesci lub w catosci wierzy-
telnosci w zwigzku z postepowaniem upadtosciowym, uktadowym i naprawczym, utworzone rezerwy na
pewne lub o duzym stopniu prawdopodobienstwa przyszte zobowiazania (straty z transakcji gospodarczych
w toku), odpisy aktualizujgce wartos$¢ aktywdw niefinansowych, koszty utrzymania obiektéw dziatalnosci
socjalnej, darowizny lub nieodptatnie przekazane aktywa trwate, straty zwigzane ze zdarzeniami losowymi.

Koszty finansowe to m.in. odsetki od zaciggnietych kredytéw i pozyczek, odsetki i dyskonto od wyemito-
wanych przez jednostke obligacji, odsetki za zwtoke, strata ze zbycia inwestycji, odpisy z tytutu aktualizacji
wartosci inwestycji, nadwyzka ujemnych réznic kursowych nad dodatnimi.

Wynik finansowy brutto oblicza sie jako réznice przychodéw ogétem i kosztéw ogdtem — w przypadku
nadwyzki kosztow ogétem nad przychodami ogétem wynik finansowy zapisuje sie ze znakiem (-).

Wskaznik poziomu kosztéw to relacja kosztow ogétem do przychodéw ogoétem.
Wskaznik rentownosci obrotu brutto to relacja wyniku finansowego brutto do przychodéw ogétem.

Wskaznik pltynnosci finansowej | stopnia to relacja inwestycji krétkoterminowych do zobowiazan krét-
koterminowych (bez funduszy specjalnych).

Wartos¢ brutto srodkow trwatych to wartos¢ réwna nakladom poniesionym naich zakup lub wytworze-
nie, bez potracenia wartosci zuzycia (umorzenia). Wartos¢ brutto srodkéw trwatych nie obejmuje wartosci
gruntéw i prawa wieczystego uzytkowania gruntéw.

Naklady inwestycyjne to naktady finansowe lub rzeczowe, ktérych celem jest stworzenie nowych srodkéw
trwatych lub ulepszenie (przebudowa, rozbudowa, rekonstrukcja lub modernizacja) istniejacych obiektow
majatku trwatego, a takze nakfady na tzw. pierwsze wyposazenie inwestycji. Naktady inwestycyjne dziela
sie na nakfady na srodki trwate oraz pozostate nakfady.

Naktady na srodki trwate to nakfady na: budynki i budowle (obejmujg budynki i lokale oraz obiekty inzynierii
ladowej i wodnej), w tym m.in. roboty budowlano-montazowe, dokumentacje projektowo-kosztorysowe,
melioracje szczegotowe; maszyny, urzadzenia techniczne i narzedzia (tgcznie z przyrzadami, ruchomosciami
i wyposazeniem); srodki transportu; inne, tj.: poprawe waloréw (ulepszenie) gruntéw, zasadzenia wielo-
letnie, inwentarz zywy oraz odsetki od kredytéw i pozyczek inwestycyjnych za okres realizacji inwestyciji.
Pozostate naktady to naktady na tzw. pierwsze wyposazenie inwestycji oraz inne koszty zwigzane z realizacja
inwestycji. Naktady te nie zwiekszaja wartosci srodkéw trwatych.

Wydatki na zakup uzywanych srodkow trwalych to wartos¢ wydatkéw na nabycie (wraz z wydatkami
ponoszonymi przy ich nabyciu): srodkéw trwatych; srodkéw trwatych w budowie (niezakoriczonych);
prawa wieczystego uzytkowania gruntu; spétdzielczego wiasnosciowego prawa do lokalu mieszkalnego;
spétdzielczego prawa do lokalu uzytkowego.

Naklady na rzeczowe aktywa trwate to nakfady inwestycyjne oraz wydatki na zakup uzywanych srodkéw
trwatych.

Uwaga: Ze wzgledu na zaokraglenia danych, w niektérych przypadkach sumy sktadnikéw moga sie nie-
znacznie rézni¢ od podanych wielkosci,ogétem”.
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The entrepreneurship is understood, surveyed and measured in various manners in the countries con-
ducting observations in this field, using qualitative or quantitative approach. Some researchers focus on
the psychological aspect of entrepreneurship and entrepreneur, others on the indicators which show the
economic results of activities of enterprises.

OECD in cooperation with Eurostat made an attempt to harmonize the surveys of entrepreneurship on
international scale within the Entrepreneurship Indicators Programme (EIP). Based on theory created
general basis for further analyses e.g. specify definition of entrepreneur, entrepreneurial activity and en-
trepreneurship. It was assumed that:

e entrepreneurs are those persons who seek to generate value, through the creation or expansion of
economic activity, by identifying and exploiting new products, processes or markets;

e entrepreneurial activity is the enterprising human action in pursuit of the generation of value, through
the creation or expansion of economic activity, by identifying and exploiting new products, processes
or markets;

e entrepreneurship is the phenomenon associated with entrepreneurial activity.®

Due to multi-faceted nature of entrepreneurship, selecting real, significant and measurable indicators
describing this phenomenon turned out to be great challenge. There were created three categories of
entrepreneurship which group different aspects of this phenomenon as show on figure 1.

Figure 1. Categories of entrepreneurship indicators

1. Factors determining the development of entrepreneurship
or its stagnation (determinants)

- indicators related to legal system, availability of capital, education and training,
cultural and social norms, access to financing, market conditions

2. Entrepreneurial performance

-indicators based on the number of created enterprises ("births"), liquidated enterprises
("deaths"), as well as survival rates of first 3 and 5 years of activity, and growth rate
measured by employment, revenues or financial results

3. The influence of entrepreneurship on the socio-economic
situation

-indicators describing the impact of entrepreneurship on macroeconomic values,
e. g. labour market, economic growth, reduction of poverty

> Measuring Entrepreneurship, OECD, 2010.
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Development of the model and the groups of indicators became the basis of comparable empirical data
collection. Experience gained under EIP programme indicates that it is difficult to provide a full set of
suggested indicators for all three categories.

Statistics Poland took methodological actions due to growing interest of entrepreneurship phenomenon.
CSO using experience of the EIP programme regarded to statistical data availability, in 2011 there was
introduced entrepreneurship survey the results of which are published annually, in which selected entre-
preneurship indicators are presented, described in figure 1 in the second point.

There are presented results of entrepreneurship survey based on secondary use of data gained from en-
terprises with 10 and more person employed reported at Annual enterprises questionnaire — SP report.
In secondary survey there were changes in revenues from the sale of products, goods and materials were
analyzed and separated from the entire population cohorts characterized by rate of economic growth (five
groups of enterprises). Thereafter were made an analysing of financial situation of these types of enter-
prises i.e. high-growth enterprises, growth, stable, declining and rapidly declining. Following editions of
publication with were developed new information including indicators based on number of “births” and
"deaths” of enterprises (population calculated according to European methodology of survey of business
demography).

1. Subject and scope of data

Data presented in the publication covered legal persons, entities without legal personality and natural
persons which conducted economic activity classified to the following sections of the NACE Rev. 2.0:

r?qzcrgicr)wg Description Abbreviation

B Mining and quarrying -

@ Manufacturing -

D Electricity, gas steam and air conditioning supply -

E Water supply; sewerage, waste management and remedia- ~ Water supply; sewerage, waste manage-
tion activities ment and remediation activities

F Construction -

G Wholesale and retail trade; repair of motor vehicles, and Trade; repair of motor vehicles
motorcycles

H Transportation and storage -

| Accommodation and food service activities Accommodation and catering

J* Information and communication -

L Real estate activities -

M Professional, scientific and technical activities -

N Administrative and support service activities -

px* Education -

QF** Human health and social work activities -

R¥*** Arts, entertainment and recreation -

Srxxkx Other service activities -

* section J - excluding cultural institutions with legal personality

** section P — excluding higher education institutions

***  section Q - excluding independent public health care facilities

***¥%  section R - excluding cultural institutions with legal personality

**xx% section S - excluding trade unions, religious and political organisations
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In the publication for analytical purposes there were made additional segregation groupings relative to
accepted classification sections, as shown below:

¢ “Industry” - sections PKD 2007: Mining and quarrying (section B), Manufacturing (section C), Electricity,
gas, steam and air conditioning supply (section D), Water supply; sewerage, waste management and
remediation activities (section E).

e "Otheractivities”—sections PKD 2007: Accommodation and food service activities (section I), Information
and communication (section J), Real estate activities (section L), Professional, scientific and technical
activities,(section M) Administrative and support service activities (section N), Education (section P),
Human health and social work activities (section Q), Arts, entertainment and recreation (section R),
Other service activities (section S).

The data presented in this elaboration do not include entities classified to sections: Agriculture forestry
and fishing, (section A) and Financial and insurance activities (section K).

The information presented in the first part of the publication was based on the results of the business
demography survey conducted by the Statistics Poland in accordance with the requirements of European
law, i.e. Regulation (EC) No 295/2008 of the European Parliament and of the Council on structural busi-
ness statistics and implementing regulations of committee No 250/2009 and 251/2009. In relation to the
requirements of the European survey, the scope of the presented data has been extended to the entities
with the main activities classified according to NACE Rev. 2.0 in sections: Education (section P excluding
higher education institutions), Human health and social work activities (section Q excluding independent
public health care facilities), Arts, entertainment and recreation (section R excluding cultural institutions
with legal personality) and Other service activities (section S excluding division 94 Activities of member-
ship organizations) (to cover the same sections as the secondary study of entrepreneurship based on the
annual survey of economic activity of enterprises.

The data were presented in the first part concern all non-financial enterprises, irrespective of the number
of persons employed and the kind of accounting records kept (newly-born enterprises, liquidated
and active enterprises).

Data on this population present the rates of births and liquidations of enterprises and change in the
number of enterprises and the number of persons employed, as well as the rates of active, newly-born
and liquidated enterprises per 1000 population for entities determined according to the guidelines for the
business demography survey for all size classes. The rates were presented by kind of conducted activity and
voivodship (by the head office) for the years 2013-2017, except for liquidated enterprises which liquidation
according to the business demography methodology has to be confirmed after two years, therefore the
data for this population cover the years 2013-2015.

The information presented in the second part of this publication is based on data collected in the an-
nual survey of economic activity of enterprises for the years 2008-2017, including only entities keeping
accounting books and which number of persons employed amounted to 10 and more.

The examined period 2008-2017 was divided into three-year subperiods: 2008-2011, 2009-2012, etc. and
for all subperiods there were established panel populations of non-financial entities that were active in the
three subsequent years (that submitted an SP report) and conducted business activities throughout the
whole first year of the examined subperiod. Each of thus formed panel population were divided into types
of entities (cohorts) in the three subsequent years characterised by increase or decline of the measurer
adopted in this methodology i.e. net revenues from sale of products, goods and materials.

Depending on the average annual increase or decrease rate of the obtained net revenues from sale of
products, goods and materials, five types of enterprises were delineated (in this publication all those five
types of enterprises are called together ‘enterprises covered by the entrepreneurship study’):

¢ high-growth enterprises are the units which (in accordance with the international methodology de-
veloped under the EIP - Entrepreneurship Indicators Programme) overall growth rate of revenue in the
three-year period was 72.8% and more,



METHODOLOGICAL NOTES

e growth enterprises are units which revenue growth rate in the three analyzed years was 10.0% and
more, not exceeding 72.8%,

¢ stable enterprises are units obtaining similar revenues in the analysed three-year period (i.e. in the last
year their value exceeded 90.0%, but was not higher than 110.0% of the value obtained at the begin-
ning),

¢ declining enterprises are units which revenues in the last year of the analyzed period were above
51.2%, but no more than 90.0% of revenues obtained at the beginning,

o rapidly declining enterprises are units characterized by a reduction in revenues to the level of 51.2%
and less of revenues obtained at the beginning of the analyzed three-year period.

Additionally, from the population of high-growth enterprises (units which in the three-year observation
period showed an average annual increase in revenues by 20% and more), there was separated a group of
so-called gazelles, i.e. units for which high growth was recorded in the first 5 years of their activity.

The results of the delineated five populations of enterprises (high-growth, growth, stable, declining and
rapidly declining) are presented in comparison to the population of active enterprises 10+, i.e. non-
-financial entities with 10 and more persons employed, keeping accounting books and which submitted
the SP report at the end of the surveyed three-year period (i.e. together with these, which were not active
in the first or second year of a given three-year period of time and did not enter into any of the separated
five populations of enterprises).

For each of five populations results of activity were presented, using the following variables: fixed assets,
short-term investments, total revenues, net revenues from sales of products, goods and materials for
export, total costs, gross financial result, gross turnover profitability indicator, first degree financial liquidity
indicator, outlays on tangible fixed assets, gross wages and salaries and the number of persons employed.

For specified in the survey five types of enterprises an analysis was made concerning the sizes and structures
of these populations according to the kind of conducted activity (NACE Rev. 2.0), size class (measured in
the number of persons employed) and the voivodship (by the head office).

Size classes - the size of the enterprise was determined by the number of persons employed:
o from 10 to 49 persons (small enterprises),

¢ from 50 to 249 persons (medium-sized enterprises),

e 250 and more persons (large enterprises).

In addition, the population have been distinguished from the surveyed enterprises:

= enterprises with a majority share of foreign capital, there are enterprises in which the share of foreign
capital in the share capital exceeded 50%,

= exporters there are enterprises which share of net revenues from sale of products, goods and materials
for export was greater than 10% of net revenues from sale of products, goods and materials,

= enterprises in the information and communication technology (ICT) sector there are entities which
main activity was production of goods and services in field of information and communication tech-
nologies, allowing to electronic recording, processing, transmission, or display of information®.

5 According to the scope used in the structural business statistics, the units are classified according to NACE Rev. 2..0: to groups 26.1 (Manufacture of
electronic components and printed circuits), 26.2 (Manufacture of computers and peripheral equipment), 26.3 (Manufacture of (tele)communica-
tion equipment), 26.4 (Manufacture of consumer electronics), 26.8 (Manufacture of unrecorded magnetic and optical media), 46.5 (Wholesale of
information and communication equipment), 58.2 (Software publishing), 63.1 (Data processing, hosting and related activities; web portals), 95.1
(Repair and maintenance of computers and communication equipment) as well as divisions 61 (Telecommunications) and 62 (Computer program-
ming, consultancy and related activities); Commission Regulation (EC) No 251/2009 of 11 March 2009 on the implementation and amendment of
Regulation (EC) No 295/2008 of the European Parliament and of the Council as regards the data series that are created for the purpose of structural
business statistics.

91



METHODOLOGICAL NOTES

2. Main definitions

92

Active enterprise is an enterprise that had either turnover or employment in a reference year (a definition
consistent with the European methodology for enterprise demography).

Newly-born enterprise ("births”) is an enterprise that was created by combining production factors pro-
vided that no other enterprise was involved in the process. Newly-born enterprises do not include units
created as a result of merger, break-up, split-off, restructuring, change of legal form or change of type of
business. An enterprise that has renewed its activity within 2 years after its suspension is also not included in
newly-born enterprises (a definition consistent with the European methodology for enterprise demography).

Liquidated enterprise ("deaths”) is an enterprise whose combination of production factors has been
terminated provided that no other enterprise was involved in the process. Liquidated enterprises do not
include units liquidated by merger, break-up, take-over, restructuring, change of legal form or change of
type of business. An enterprise that has renewed its activity not later than 2 years after its suspension is
also not included in liquidated enterprises (a definition consistent with the European methodology for
enterprise demography).

Enterprise birth rate is the ratio of the number of newly established enterprises to the number of active
enterprises.

Enterprise liquidation rate is the ratio of the number of liquidated enterprises to the number of active
enterprises.

Rate of active enterprises per 1000 population is the number of active enterprises per 1000 population
(as of 30 June).

Rate of newly-born enterprises per 1000 population is the number of newly-born enterprises per 1000
population (as of 30 June).

Rate of liquidated enterprises per 1000 population is the number of liquidated enterprises per 1000
population (as of 30 June).

Rate of change in the number of enterprises is calculated according to the formula [(number of newly-
-born enterprises / number of liquidated enterprises) — 1] * 100% and illustrates the direction of change
between the number of newly-born and liquidated enterprises. The value of the rate above zero indicates
that the number of newly-born enterprises exceeded the number of enterprises liquidated; the negative
value of the rate indicates that there were less newly-born enterprises than liquidated ones.

Rate of change in the number of persons employed is calculated according to the formula [(number
of persons employed in newly-born enterprises / number of persons employed in liquidated enterprises)
-11*100% and represents the change in the number of persons employed in newly-born enterprises and
the number of persons employed in the enterprises liquidated. The rate value greater than zero indicates
the increase in the number of persons employed; the negative value - decrease.

Short-term investments cover short-term (current) financial assets, in particular shares, other securities,
loans granted, other short-term financial assets, cash and other monetary assets; and other short-term
investments.

Persons employed (working) include employees hired on the basis of an employment contract, i.e. labour
contract, designation, appointment or election (including seasonal and temporary workers); employers and
own-account workers: owners and co-owners (including contributing family workers) of units conducting
economic activity (excluding company’s partners not working in the company) and own-account workers;
agents; outworkers; members of agricultural production cooperatives.

Gross wages and salaries includes cash payments to employees or other individuals, which are expenses
incurred by employers for the payment of work, regardless of the source of their funding, and regardless
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of the basis of the employment relationship or any other legal relationship or legal action under which
the work is performed.

Total revenues include net revenues from sale of products, goods and materials, other operating revenues
as well as financial revenues.

Net revenues from sale of products, goods and materials are net revenues from domestic and export sale
of products (finished, semi-finished and services) manufactured by the unit, as well as packaging, equipment
and third party services, if invoiced to customers along with products; and net revenues from sale of goods
and materials, that is tangible current assets and products manufactured by the unit, purchased for resale
in the same condition as received, if they are sold in a chain of own stores along with the foreign goods,
as well as amounts due for goods and materials sold, regardless of whether or not they have been paid.

Net revenues from the sale of products, goods and materials for export include intra-Community
deliveries to EU Member States and exports to non-EU countries.

Other operating revenues are revenues indirectly related to the unit’s operating activities, in particular:
profit from the disposal of non-financial fixed assets (fixed assets, fixed assets under construction, intangi-
ble assets, real estate investments and rights), obtained free of charge (including donations) assets (cash),
damages, reversed provision, adjustments of write-offs revaluing non-financial assets, revenues from social
welfare activities, income from rent or lease of fixed assets or investments in real estate and rights, revenues
associated with extraordinary events.

Financial revenues, that isamong others amounts due for dividends and shares in profit, interest from the
loans granted, interest on term deposits, default interest, profit on disposal of investment (sale), reduction of
revaluation write-offs of investment values in relation to the total or partial termination of causes resulting
in permanent loss of their value, surplus of positive exchange differences over negative.

Total costs include costs of products, goods and materials sold, other operating and financial costs.
Total operating costs include costs of products, goods and materials sold, and other operating costs.

Costs of products, goods and materials sold include cost of products sold (i.e. basic operation costs
decreased by the costs of generating benefits for the need of the unit and corrected by change in stock
products) and value of goods and materials sold according to procurement or purchase prices.

Other operating costs are costs indirectly related to the unit’s operating activity, in particular: loss on
disposal of non-financial fixed assets and fixed assets under construction, depreciation of leased or rented
fixed assets, unplanned depreciation (impairment charges), penalties, fines, damages, receivables written
off in part or in full as a result of bankruptcy, composition or restructuring proceeding, provisions created
for certain or highly probable future liabilities (loss on economic transactions in progress), write-offs re-
valuing non-financial assets, costs of maintaining social facilities, donations or free of charge transferred
fixed assets, losses related to extraordinary events.

Financial costs, that is, among others, interest on bank credits and loans, interest and discount on bonds
issued by the unit, default interest, loss on disposal of investments, revaluation write-offs of investment
values, surplus of negative exchange differences over positive.

Gross financial result is calculated as the difference of total revenues and total costs - in case of surplus
of total costs over total revenues, the financial result is recorded with the sign (-).

Cost level indicator is the relation of total costs to total revenues.
Gross turnover profitability indicator is the relation of gross financial result to total revenues.

First degree financial liquidity indicator is the relation of short-term investments to short-term liabilities
(excluding special funds)
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Gross value of fixed assets is the value of expenditure incurred on the purchase or production of those
fixed assets, without deducting the value of consumption (depreciation). Gross value of fixed assets do
not include the value of land and perpetual usufruct of land.

Investment outlays are the financial or material expenditures aimed at creating new fixed assets or im-
proving (rebuilding, enlargement, restructuring or modernization) existing fixed assets, as well as outlays
on so-called initial equipment for the investment. The investment outlays are divided into outlays on fixed
assets and other outlays.

The outlays on fixed assets include expenditures on: buildings and structures (buildings, premises, civil
and water engineering structures), including, among others, construction and assembly works, design-
-cost-estimate documentations, detailed meliorations; machinery, technical equipment and tools (including
instruments, movables and equipment); means of transport; other, i.e. land quality improvements, long-
-term plantations, livestock and interest on investment credits and loans for the period of the investment
implementation.

Other outlays include outlays on the so-called initial equipment for the investment and other costs rela-
ted to the implementation of the investment. Those outlays do not increase the value of the fixed assets.

Expenditure on the purchase of used fixed assets is the value of expenditure spent on purchase (including
expenses incurred on the acquisition) of: fixed assets; fixed assets under construction (unfinished); perpetual
usufruct of land; cooperative ownership right to residential premises; cooperative right to utility premises.

Outlays on tangible fixed assets are investment outlays and expenditures on the purchase of used fixed
assets.

Note: Due to the rounding of data, in some cases sums of components may slightly differ from amount
given in the item "total".
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